Precos, mark up e distribuicdo funcional
da renda na industria de transformacio:
dindmica de longo e de curto prazo
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Considerando o impacto que os precos industrials exercem sobre a taxa de
inflagdo brasileira (70%, do Indice de Pregos por Atacado — Oferta Globaly,
tem sido pouco perseguido o objetivo de entender sua dindmica, o que pro-
curamos fazer neste trabalho, estudando-a através de uma Pproposigio tedrica
que leva emn consideragio a teoria do mark up e da curva de demanda quebrada.
A andlise inicia-se com o estudo do processo de formagdo e variagdo de pregos
na industria brasileira pelos resultados de um questiondrio aplicado a industriais;
testam-se, em seguida, as hipdleses tedricas, algumas substanciades pelos questio-
ndrios, através de um modelo econométrico; e, por fim, discuie-se a propria
dindmica do mark up. Com buse nas formulagdes anterioves, ¢ feito wum esforgo
adicional no sentido de discutir as causas da inflagio recente.

* A versdo preliminar deste trabalho foi substancialmente melhorada gracas

as criticas e sugestoes de Paulo Vieira da Cunha, Eduardo Augusto Guimaries,
Regis Bonelli, Donald Hay, Martin Smolka e um leitor andnimo desta revista,
A troca de opinides, ao longo do trabalho, com Andrea Calabi, Ricardo Markwald
¢ Anna Luiza Ozorio de Almeida, bem como as contribuigdes de Ricardo Pacs
de Barros, Eliana Cardoso e cutros colegas do INPES, em um semindrio interno,
foram de valor inestimivel para clarear diversas questdes. O auxilio prestado
pelos estudantes de Economia Sandra Zisman, Fernando Capela ¢ Maria José
de Araujo Nunes, em diversas fases da pesquisa, foi fundamental para a reali-
zagdo da pesquisa cmpirica. A todos o autor agradece, isentande-os, contudo,
de responsabilidade nas opinides aqui emitidas ¢ nas incorrecdes que porventura
permanecam.

** Do Instituto de Pesquisas do IPEA ¢ do Departamento de Econemia da

Universidade Federal Fluminense.
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1 — Introducio

A inflagio temse constituido num fato comum ao longo da indus-
trializagio brasileira. Durante os Governos de Vargas ¢ Kubitschek
as taxas de inflagio, que eram anteriormente de 109, ao ano, dupli-
caram. No periodo posterior que se seguiu ao fim do ciclo de
investimentos do Programa de Mctas, clas se ampliaram em ritmo
explosivo, tendo o custo de vida no Rio de Janeiro sc elevado em
879, em 1964.

As origens ¢ conseqiiéncias desse processo inflaciondrio foram
A (poca alvo de acirrado debate, que, longe de puramente aca-
démico, continha elevado teor politico, pois do seu diagndstico
emergiriam medidas de politica econdmica com dbvias conseqiién-
cias econdmicas e sociais. ! Com as mudangas politicas ocorridas em
1964, os chamados “estruturalistas” foram alijados do poder e de
qualquer influéncia sobre a pelitica econdmica, assumindo a sua
conducio o grupo denominado “monetarista”. Este grupo, ao diag-
nosticar a inflagio como resultado de um excesso de demanda,
adota wma politica monetdria restritiva, que atuou no senitido de
acentuar a redugio do nivel de atividade econdmica, dos saldrios
reais e do nivel de emprego, culminando com a recessio de 1967.
Os resultados em termos de controle da inflagio nfio foram tio
expressivos, mas suficientes para fazé-la decrescer a niveis suportiveis
por uma ecorniomia em rdpida transformacio.

A nova equipe de condufores da politica econdmica que assumiu
o Ministério em 1967 mudou o diagndstico: a inflacio era decor-
rente dos custos, estando a demanda demasiadamente restringida.
Como conseqiiéncia, controlaram-se precos, saldrios, taxas de juros
e tarifas publicas, além de se promover a cxpansio de crédito
para consumo. Este novo conjunto de medidas, que reunia muitos
componentes anteriormente sugeridos pelos estruturalistas, obteve
enorme sucesso: a economia Tecuperou-se e cresceu em média 109

1 Para uma revisio bastante ampla acerca deste debate, veja-se José Breno
B. Salomio, “Sobre as Interpretacdes da Inflacio Brasileira’”, Tese de Mestrado
(Brasilia: Departamento de Economia da UnB, 1975), mimeo.
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a0 ane enfre 1967 ¢ 1974, embora a taxa de inflacio anual tenha-se
mantido num patamar em torno de 20%, ou 259, conforme a
lonte de dados que se utilize.

Um ponto comum e bem-sucedido em ambas as fases de polirica
econdmica foi a contencio dos saldrios, cujos reajustes eram fixados
por indices oficiais abaixo da variacio no custo de vida, e apenas
nesse montante transferiveis aos precos. Dessa forma, as camadas
de rendimentos mais baixos tiveram seus saldrios reais progressi-
vamente reduzidos, enquanto as mais elevadas (administrativas e
qualificadas} ohtinham ganhos reais.

Sob essa veemente acusacio — de promover uwma redistribuicio
perversa da renda, beneficiando o capital e os assalariados mais
qualificades e administrativos —, o governo que assumiu o poder
em 1974 introduziu algumas mudancgas, visando a alterar esse quadro
face ao recrudescimento da inflacio e a reducdo na taxa de cresci-
mento econdmico.

Mais recentemente, o compromisso de se reverter aquele guadro
de extrema desigualdade social foi reafirmado num projeto politico
bem mais amplo. De 14 para cd, a situagio econdmica so se fex
agravar, provocando o reaparecimento acumulado de questdes que
ji pareciam mortas, pelo menos a nivel de debate, em torno de
trés temas que se constituiram Per se no assunto econdmico das trés
ultimas décadas: nos anos 5) a preocupacio cra o crescimento eco-
nomico, nos anos 60 a inflagio e nos anos 70 a distribuicio da
renda. Os anos 80 estdo prometendo exumar concomitantemente
estes ilustres cadiveres, a0 mesmo tempo que se matcrializa o velho
fantasma do estrangulamento externo, frute do cronico deficit da
conta de transacgdes correntes.

Uma andlise conjunta mais acurada destes quatro temas exigird
informacdes novas e em alguns casos inéditas. Neste segundo caso,
certamente se enquadram andlises desagregadas sobre a dindmica
dos pregos, do mark up e da distribui¢iie funcional da renda, no
contexto dos ciclos de negdcios e econdmico. Como de praxe, a
andlise se restringird a industria, ndo apenas pela disponibilidade
de informacBes estatisticas, mas também por ser este setor o respon-
savel pelo dinamismo das economias industriais, multiplicando suas
pulsagdes para todas as outras esferas econdmicas.
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Uma restrigio Obvia ao trabalho serd o nivel de agregacio da
andlise, por tomar a inddstria como um todo. E este, cntretanto,
um passo necessdrio, se se deseja ter uma visdo macroecondmica
do impacto do processo oligopolista de fixacio e variagio de pregos.
E claro que a desagrega¢io desse estudo por géneros de industrias
permitird identificar as diferentes caracteristicas do processo de
lormagio de pregos por tipo de industria, além de evidenciar a
disputa intracapitalista por maior participagio no produto industrial.

Mas isto serd tema para um proximo artigo.

A Secdao 2, a segutr, contém uma breve referéncia aos aspectos
tedricos de formacio e variagio de precos que norteiam o estudo
empirico. A Secio 3 relata os principais resuliados de uma pesquisa
de campo com empresarios nacionais sobre o processo de formacio
e variagio de pregos. Dada a limitagio da amostra, seu objetivo
foi apenas verificar a substincia de algumas hipdteses correntes sobre
os procedimentos empresariais e levantar e qualificar hipéteses que
pudessem ser testadas através de informagdes representativas e pro-
cedimentos estatisticos rigorosos, o que ¢ feito, na Secho 4, através
de estimativas econométricas de equagdes de precos. Os resulrados
dessa seclio permitem nio apenas comprovar o realismo da hipétese
de lormagdo e variagio de precos baseada num mark up sobre custos
diretos, mas também garantir a adequabilidade dos indicadores
utilizados para representar os custos dirvetos, Assim sendo, ¢ possivel,
na Secdo 5, a partir das informagdes dc precos ¢ custos diretos,
estimar valores para o mark up e para a distribuicdo funcional da
renda, ano a ano, e compari-los com a prépria dindmica do produto
industrial. Além disco, este procedimento, se comprovada sua vali-
dade, torna-se um instrumento Gtil para a andlise da evolucio destes
indicadores, notadamente nos anos mais recentes cm que as infor-
magoes censitdrias nio estdo ainda disponiveis. A Secio 6 contém
um sumdrio de conclusies e algumas reflexdes sobre a espirai

precos-saldrios na industria.
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2 — Aspectos teéricos da formacio de precos

Os anos 20 e 30 foram palco do aparecimento de contundentes
criticas a teoria da fixa¢do de precos com base nas ferramentas
convencionais da andlise marginalista. Em termos tedricos, dois
aspectos foram principalmente explorades: o realismo de suas
hipéteses e a crescente freqliéncia de condigdes oligopolistas. G
artigo de Sratfa de 1926 e os livros de Edward Chamberlin e Joan
Robinson poderiam ser citados, respectivamente, como marco das
criticas aqueles dois aspectos da andlise marginalista. 2

O desenvolvimento natural desta rejeicio tedrica foi o apareci-
mento de pesquisas empiricas sobre o comportamento dos empre-
sdrios com respeito a suas decisdes de precos. O artigo pioneiro de
Hall e Hitch, em 1989, abriu caminho para uma série de outras
pesquisas de campo que, baseadas em questionarios, buscavam saber
dos cmpresdrios como eles procediam para fixar pregos.® Posterior-
mente, este arligo deu origem a um rico debate, que se convencionou
chamar “Controvérsia Marginalista”, ¢ tendo como camipo de bata-
Iha principal os ntmeros da American Economic Review de 1946

e 1947,

O passo subseqiientc aos estudos empiricos foi o aparecimento de
diversas novas teorias de fixacio de precos, entre as quais se inclui

2 P. Sraffa, “The Laws of Return under Competitive Conditions””, in Economic

Journal, vol. 36, n.® 2 (derembro de 1926), pp. 535-550; E. H. Chamberlin,
The Theory of Monopolistic Competition {Cambridge, Mass.: Harvard University
Press, 1933) ; ¢ Joan Robinson, The Economics of Imperfect Competition (Lon-
dres: Macmillan Press, 1933) . Ressalte-se que, enquanto Sraffa rejeita o margi-
nalismo em si, os outros dois autores apenas o remendam.

3 R, L. Hall e C. J- Hitch, “Price Theory and Business Behaviour”, in
Oxford keonomic Papers, vol. 1, n® 2 (maio de 1939, reeditado em T, Wikson
¢ P. 8. Andrews (eds), Oxford Studies in the Price Mechanism {Oxford:
Oxford University Press, 1951), pp. 107-138, de onde foram rctiradas todas as
futuras referéncias.

2 Cf. T. Machlup, “Theories of the Firm: Marginalist, Behavioural,
Managerial”, in American Fconomic Review, vol. 57, n® 2 (marco de 1967),
pp. 1-33, onde ¢ feito um bulango daguela controvérsia, 14 se cncontrando
citados os principais artigos que a compuseram.

Precos, Mark Up e Distribuido Funcional da Renda 641



a propria proposta de Hall e Hitch da “fixacio de pregos baseada
no custo pleno”. % Seguiu-se a formulagio de Kalecki, para o qual
os precos eram fixados com base numa “‘margem adicionada aos
custos principais de producio”, ¢ ¢ muitas outras nesta mesma linha
de precos determinados por custos, embora incerporando inovacdes,
como as e Andrews, Lanzillowi, Marris e, mais recentecmente, Bain
e Lahini, além dc seus mais préximos seguidores, Eichner e Wood. 7
Ha de se ressaltar, contudo, que fol com o aparecimento da formu-
facio de Steindl® que a politica de pregos das firmas deixou de
ser um aspecto isclado das decisGes ¢ passou a integrar, na teoria,
o corpo mais geral da estratégia das grandes corporagdes.

Nesta seclo discutem-se alguns aspectos tedricos desse desenvol-
vimento da teoria da formacio de pregos com base nos custos, visando
a fornecer elementos para a interpretacdo empirica posterior.

2.1 — A curva de demanda quebrada

O modele de oligopdlio traduzide na curva de demanda quebrada
foi simulianeamente proposto por Hall e Hitch e Sweezy.® A versdo

8 Full cosi pricing. Ver Hall e Hitch, op. cil.

[} M’arking up average frime costs. Ver M. Kalecki, “Costs and Prices’”’, in
Selected Essays on the Dynamics of the Capitalist Economy (Cambridge:
Cambridge University Press, 1971), pp. 43-61.

T P, W. §, Andrews, Manufaciuring Business (Londrcs: Macmillan, 1949 ;
R. F. Lanzillotti, “Pricing Objectives in Large Companies”, in American Fco-
nomic Review, vol. 48, n® 4 (dezembro de 1958}, pp. 921-940; Rohin Marris,
“A Model of the Managerial Enterprise”, in Quarlerly Journal of Economics,
vol, 77, n® 2 (majo de 1933), pp. 185-20%; Joe 5. Bain, Barrier to New Com-
petition (Cambridge: Harvard University Press, 1971) ; P. Sylos-Labini, Oligopoly
and Technical Progress (Cambridge, Mass: Harvard University Press, 1969) ;
Alfred 8. Eichner, The Megacorp & Gligopoly (Cambridge: Cambridge University
Press, 1976); ¢ Adrian Wood, 4 Theory of Profits (Cambridge: Cambridge
University Press, 1975).

§  Josel Steindl, Maturity and Stagnation in Amevican Capitalism (Nova York:
Monthly Review Press, 1976).

9 Hall e Hitch, op. ¢t; e P, M. Sweezy, “"Demand under Conditions of
Oligopoly”, in jownal of Political Economy, vol. 47, n® & (junho de 1939},

=~a

pp. 568-573.
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de Hall e Hitch ¢ a representaciio tedrica dos resultados encontrados
nas cntrevistas com empresdrios sobre a politica de fixacio de pregos
por eles adotada, enquanto a proposicio de Swcezy parece ter sido
fruto do puro desenvolvimento tedrico, embora se diga que ele teria
chegado aquele resultado também através de informacgdes obtidas
junte a empresirios. 10

A curva de demanda quebrada, representada pelo segmento 4'PB’
no Grilico 1, é o resultado de duas curvas de demanda, uma delas
mais eldstica (linha A4’4) — que indica a demanda do produto de
uma firma, supondo que todas as coneorrentes mantém seus precos
no ponto de quebradura da curva, P — e a outra menos eldstica
(linha BB — que indica a demanda do produto daquela firma,
supondo que as concorrentes seguem suas variacdes de pre¢os. Acima
do ponto P, segmenio A'F, a curva de demanda da firma & eliastica,
representando o receio do empresirio de nio ser seguido pelos
competidores 20 elevar seu preco, perdendo assim clientes para os
compeiidores. Abaixo do ponto P, segmento PB’, a curva de de-
manda ¢ muito menos eldsticy, representando o receio do empresirio
de ser seguido nas suas reducdes de preco, com a conseqiiente perda
de lucros para todos.

Portanto, a curva de demanda do oligopolista terd o formato da
linha A'PB’, produzindo uma curva de receita marginal descontinua
(RM, QR RM,). Em tal situacfio, a curva de custo marginal po-
derfa cortar o segmento QR em qualquer ponto, tornando a estra-
tégla de maximizagio de Iucros uma politica de manter os precos
ao nivel atual P.

A critica usual a esta formulacio ¢ que se trata na verdade de
uma teoria da estabilidade de precos, mas nio de fixacio de precos,
visto nido explicar por que o preco foi fixado no ponto em que
ele tende a se manter rigido. Parece claro que, mesmo tendo suge-
rido que ovs precos sdo [ixados com base na adicdo de uma margem
20 custo médio total de produgio (dquela época 109,), os autores

10O proprio Sweczy, op. cit, p- 369, di margem a que assim sc pense, ao

dizer: “That many producers do think of their demand curves as having this
shape 1 think will be cvident to anyone who sets out to investigate the subject
by interviewing businessmen. They frequently explain that they would lose
their customers by raising prices but would sell very little more lowering prices’”.
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desta teoria teriam que tentar explicar como esta margem era deter-
minada ¢ por que diferia entre produtores e produtos, coisa que
ficaria para outros autores fazerem.

Antes, entretanto, de seguirmos adiante com a andlise, é impor-
tante examinar a formulacio de Sweezy, pois sua contribuicio ¢
mais rica, ao sugerir razdes para que os pre¢os, embora tendentes
4 rigidez, se movam.

Estd claro que a maior ou menor inflexibilidade dos pregos na
versio de Hall e Hitch dependera da maior ou menor concavidade
da curva de demanda quebrada. Assim sendo, Sweezy examina as
razbes pelas quais aquela curva pode ser menos coOncava ou até
mesmo convexa, em virtude de estar interessado em explicar os
motivos por que os precos sio mais flexiveis em certas ocasides e
em certas industrias do que em outras.
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E necessirio, neste ponto, abrir um pequeno paréntese para
chamar a atengdo ao fato de que ambos os autores estavam em
busca de uma explicagio tedrica para a relativa inflexibilidade dos
precos industriais observada nos anos da Grande Depressao. 1t A
principal preocupagio era com a modesta trajetdria em que a eco-
nomia estava se recuperando, atribuida 4 inflexibilidade para baixo
dos precos industriais. Alguns estudos da época mencionavam
explicitamente como sua causa a crescente concentragio industrial, 12
o que, obviamente, nio foi um ponto que tenha ficado indiscutivel-
mente constatade. Podese, entretanto, a partit daqueles estudos
e a despeito de toda a contravérsia, assegurar que: a} ocorreu
uma relativa inflexibilidade dos precos industriais durante aqueles
anos; e by tal [ato foi observado principalmente nas induistrias
oligopolizadas, embora nido em todos os casos. Im busca de uma
explicacio para este fato é que se pode situar a curva de demanda
quebrada.

Segundo Sweezy, se a reagio esperada pclo empresirio fosse a de
que seus competidores iriam acompanha-lo em caso de uma elevagio
de precos, ¢ nfo fazé-lo no caso de uma redugio, suma curva de
demanda imagindria seria aquela formada peclos segmentos ponti-
Ihados, BP ¢ P4, do Grafico 1. Ainda de acordo com Sweezy, estas
reagdes seriam possiveis, no caso de uma elevagio de pregos, se a
firma em questdo ocupasse a posi¢io de lideranca de precos e, no
caso de uma reducéio, se esta tomasse a forma de concessdes secretas
de descontos sobre uma lista de pregos preestabelecida.

Estas razdes, embora limitem por demais a aplicagio desta anilise,
possibilitaram a abertura de um amplo campo, posteriormente

11 A principal pesquisa a respeito parece ser aquela preparada por G. G

Means, Industrial Prices and Their Relative Inflexibility (Washington: U. §.
Senatc Document, 1935), no 3.
12 O préprio estudo de Means, citado na nota anterior, atribui ao crescente
poder de monopélic ¢ 4 concentragio do controle das firmas as causas para
tal rigidez. Veja-se, ainda, R. C. Wood, “Tucker’s Reasons for DPrice Rigidity”,
in American Economic Review, vol. 28, n° 4 (dezembro de 1938), pp. 667-668;
e J. T. Dunlop, “The Causes of Price Inflexibility”, in Quarterly Journal of
Economiecs, vol. 54, n.® 3 (agosto de 1939), pp. 522-533.
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retomado por Efroymson, * que apontou o contraste existente entre
a curva cdncava, que reflete periodos de depressdo, e a curva con-
vexa, que reflete épocas de prosperidade. Em periodos de depressio,
todos estio operando abaixo da escala otima de producio e, por-
tanto, ansiosos por encomendas que evitardo aumentar os precos,
mesmo na ocorréncia de eventuais elevacdes de custos ou de demanda.
Por outro lado, nos periodos de auge da atividade econémica, o
excesso de capacidade e os custos decrescentes dio lugar a excesso
de encomendas e a custos crescenies.

,

Entretanto, além da flexibilidade de pregos, a curva de demanda
qucbrada convexa traduz uma situacio de grande instabilidade,
como resultado dos estoros do empresdrio para igualar a receita
marginal ao custo marginal. Dependendo do cstigio em que a curva
de custo marginal esteja ao cortar a ordenada QR, que fornece o
conjunto de oportunidades de maximizagdo de lucros, haveria pelo
menos uma solucio divergindo daquela que ¢ esperada, dada pelo
portto P. Portanto, P ndo pode definir um ponto de equilibrio para
a firma até que as condigdes operantes mudem e a curva deixe de
SCr CONVEXa.

.

Em resumo, a curva de demanda quebrada ¢ imagindria, apro-
priadamente refletindo a interdependéncia oligopolista, e difere
profundamente da curva de demanda de mercado. A curva de
demanda tradicional, marshalliana, também ¢ uma projecio ex-ante,
mas nela as reagdes dos rivais nio nesessitam ser consideradas, pois
trata-se de concorréncia perfeita. * Na curva de demanda quebrada,
2 maior ou menor rigidez dos precos estd associada 4 sua maior ou
menor concavidade, Quanto mais convexa seja a curva quebrada e

13 C. W. Efroymson, “A Note on Kinked Demand Curves”, in American
Eeconomic Review, vol. 33, n% 1 (margo de 1943), pp. 98-109.

14 Note-se que a curva de demanda de mercado, que reflete as preferéncias
do consumidor, s6 coincidird com a curva de demanda estimada pelo produfor
em condicdes de concorréncia atomizada, garantida pela caracteristica funda-
mental da concorréncia no sentido clissico, vale dizer, a facilidade dc entrada
de novos produtores. A exceclio deste caso, a possibilidade de qualquer cmpresa
influenciar na quantidade e, por conscguinte, nos precos levard # necessidadc
de que as reagdes  dos concorrentes sejam  consideradas, distinguindo a curva
de demanda de mercado daquela imaginada pela empresa,
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mais flexiveis sejam os pregos, maior serd também a instabilidade.
A curva marshalliana representaria um ponto intermedidrio, onde
tflexibilidade e estabilidade de pregos estariam juntas,

2.2 — Grau de monopdélio e mark up

Reconhece-se que as formulacbes tedricas de Kalecki desenvolveram-
sc da macro para a microeconomia, no sentido de que para apoiar
suas formulacdes macroccondmicas ele desenvolveu suas préprias
fundagdes microecondmicas, uma vez que as disponiveis 4 época
nio se adequavam a seus modelos agregados. Nestes modelos ele se
utilizava de varios novos conceitos microecondmicos que s mais
tarde seriam desenvolvidos em seu artigo sobre a determinagio de
precos. 1%

A formulagio teérica de Kalecki sobre o processo de determinagio
de precos, além de representar, certamente, um avango em relacio
a de Hall ¢ Hiwh, propde uma solugio para a questio da deter-
minacio da margem adicionada aos custos, melhor qualificando o
procedimento dos empresdrios. Kalecki inicia descartando a propo-
sicio de que as firmas industriais seguissem a regra neocldssica de
maximizacio de lucros: “Em vista das incertezas encontradas no
processo de [ixacio de precos, niio serd suposto que as firmas pro-
curam maximizar seus lucros, seja da maneira que for”.1® Segundo
ele, os precos sdo fixados pela firma com base nos custos primarios
médios de produgio e no preco médio do grupo de produtos em
questdo, adicionando, aos custos primdrios (mio-de-obra e matérias-
primas), wma margem que objetiva cobrir os outros custos ndo
considerados (custos fixos e financeiros) e proporcionar uma margem
de lucros.

13 Ver Kalecki, op. eit, pp. 43-61. Note-se que este artigo foi originariamente
publicado em 1943, o que coincide com a época de sua estada em Oxford
(1940/14) ¢ com o aparecimento dos artigos sobre mecanismos de pre¢os origi-
nados ¢m pesquisas conduzidas no Oxford Institute of Economics and Statistics,
do qual Kalecki {fazia parte. Come se verd, nio ficou ele imune aos fatos de
sun época, nem certamente dqueles estudos empfricos,

16 Kalecki, op. cit, p. 44
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Este  procedimento ¢ plenamente captado pela férmula
p = mu + np, onde o pre¢o do produto p ¢ determinado pela
firma com base no custo primirio u, cuidando para que a relagio
de p, vis-d-vis o prego médio ponderado de todas as outras firmas, 17,
nio se torne muito alta; o coeficiente m traduz a diferenca entre
05 precos e a soma 0s outros custos e lucros (que, quanto maior,
mais favordvel aos lucros) e o coeficiente n retrata a relativa depen-
déncia da firma com relagio a0 preco médio da industria, ambos
refletindo fatores oligopolistas e monopolistas que incluem, além
do préprio grau de concentragio, vérias formas de competicio quc
ndo preqos, tais como propaganda, diferenciacio de produtos, etc.,
que Kalecki chamou de grau de monopolio.

Caso m e n possam ser considerados iguais para toda a industria,
a equagdo anterior pode ser gencralizada para p — mu + np, tal

— m
que p = Wu, 0 que nos diz que o mark up sobre custos
diretos numa determinada industria serd tdo mais elevado quanto
mzior for o grau de monopélic na industria.

A acusagdo usual de circularidade no raciocinio ' niio procede,
pois Kalecki examinou cuidadosamente os elementos que compem
esse poder de monopdlio, ou seja, o grau de liberdade que as firmas
ou industrias tém de discriminar os pregos dos custos. Os principais
fatores que compem o grau de monopélio sdo: em primeiro lugar
€ principalmente, o processo de concentracio na industria, levando
a formagdo de grandes corporagies, o que facilitaria uma influéncia
maior das grandes empresas sobre o preco médio da referida indis-
tria, ou induziria a aceita¢io de acordos ticitos ou, ainda, de uma
lideranga de pregos; o segundo maior fator a influenciar esse grau
de liberdade scriam as diversas formas jd mencionadas de competicio
que ndo precos, podendo ai ser agregada, neste sentido, toda a pos-
terior contribuigdo de Bain ¢ Labini na drea de barreiras a entrada.

Dois outros fatores que também devem ser considerados seriam:
as variagdes nos custos indiretos em relagio aos custos primdrios

17 Veja-se N. Kaldor, “Alternative Theories of Distribution”, in FEssays on
Value and Distribution (Klencoe, Ill.: The Free Press, 1960) , pp. 210-236.

648 Pesq. Plan, Icon, 11(3) dez. 1981



¢ o poder dos sindicatos. Se a relagio custos indirctos/custos pri-
mdrios cresce, haverd necessariamente arrocho nos lucros, a menos
que o mark up cresga, o que seria usualmente a situacio numa
depressdo, quando os custos indiretos caem menos do que 0s custos
primdrios. Contudo, embora a tendéncia bdsica fosse o aparecimento
de um acordo ticito entre as firmas (aumentando o grau de mono-
polio na indistria) que visasse a proteger os lucros, elevando, por-
tanto, o mark up, é possivel tamhém que se desenvolva uma compe-
ticio selvagem (reduzindo o grau de monopélio na industria), dimi-
nuindo o mark up. Por outro lado, a existéncia de um sindicato for-
te reduziria esse grau de monopdlio €, portanto, o grau de liberdade
em discriminar pregos. Elevadas rentabilidades aumentam as de-
mandas dos sindicatos por maiores saldrios, criando uma tendéncia
a elevagio de custos, que afeta adversamente a posicio de competi-
tividade da firma, encorajando a adogio de menores margens de
lucro.

3 — Formacio e variacio de precos na industria
brasileira: resultados da pesquisa de campo

Embora a revisio da discussio tedrica anterior forneca a espinha
dorsal da andlise que se pretende realizar ao nivel da industria
brasileira, faz-se necessirio incorporar, entretanto, algumas especi-
ficidades da cconomia brasileira no periodo em questio, particular-
mente no que se refere as elevadas taxas de expansio do produto
industrial, ao lado de taxas de inflacio nunca inferiores a 209,
cujo impacto sobre as decisbes empresariais tem certamente efeitos
considerdveis. Além disso, o desenvolvimento tecnologico observado
no pos-guerra nas economias ocidentais, com o aparecimento de uma
diversidade consideravel de produtos, teve um impacto bastante
concentrado no Brasil, onde a entrada de empresas multinacionais
possibilitou a transferéncia de tecnologias que em muito alteraram
as caracteristicas produtivas da inddstria jd instalada. Nesta secio,
procura-se caracterizar a especificidade desses impactos sobre as
decisSes de pregos dos empresirios brasileiros.
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Desde o estudo pioneiro de Hall e Hitch, as pesquisas econdmicas
de campo, baseadas em entrevistas abertas ou em questiondrios
fechados, com perguntas especiticas sobre o processo de determinacio
de precos, tornaram-se tradi¢io nos paises ocidentals, assim como a
discordia em relagiio & interpretacgio de seus resultados. Como na
grande maioria das vezes as pesquisas de campo eram realizadas
pelos criticos do marginalismo, descontentes com o ecstado das artes
nessa arca, a atitude destes ultimos era a de negar a validade do
método sob trés aspectos: a) a propria metodologia, pois examina-
se 0o que o empresdrio diz que faz ao invés de decisdes efetivamente
tomadas; b) as perguntas possibilitariam interpretaghes diversas
por parte do empresdrio; e ¢)  as respostas dadas, em sua maioria.
poderiam ser reinterpretadas 4 luz da teoria marginalista. 18

As respostas a estas criticas ndo foram menos contundentes. Na
verdade, foram bem mais radicais, na medida em que buscavam
aprofundar a critica aos principios tedricos do marginalismo, con-
cluindo que, da forma como estava colocada naquela tcoria, toda
a acdo tomada pelo empresirio poderia ser explicada como sendo
maximizadora de lucros. Obviamente, uma teoria que explica tudo
nio explica nada.1®

No Brasil, desconhecem-se¢ estudos a este respeito. Os resultados
a seguir relatados foram obtidos pelo autor através de entrevistas
dirctas realizadas em fins de 1979 e inicio de 1980 com proprietdrios
ou diretores em cargo de decisio de 25 empresas de diferentes ativi-

1% A mencionada controvérsia marginalista teve sua origem nessa discussio,
Certamente, a melhor defesa do marginalismo cncontra-se no Drilhante artigo
de F. Machlup, “Marginal Analysis and Empirical Research”, in American
Lcongmic Review, vol. 36, n® 4 (setembro de 1946), pp. 519-554, oinde sdo
examinados os resultados de Hall ¢ Hitch. Na mesma linha, A, Kahn, “Pricing
Objectives in Large Companjes: Comment”, in dmerican Fconomic Review,
vol. 49, n® 3 (setembro de 1959), pp. 670-678, opbe-se aos resultados de
Lanzillotti, of. cit

19 Veja-se R. A. Gordon, “Short-Peried Price Determination in Theory amd
Practice”, in Awmerican Economic Hewview, vol. 38, n® 1 (abril de 1948), pp.
205-288. Na mesma linha, a resposta a Kahn é dada por R. F. Lanvillotti,
“Pricing Objectives in Large Companies: Reply”, in American Economic Review,
vol, 4%, n» 3 (setembro de 1959), pp. 679-686.
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dades industriais localizadas no eixo Rioc de Janeiro—Sdo Paulo,
cujo critério de sele¢io foi o da prépria possibilidade de acesso,
sob a promessa de nio identificd-las.

Estas entrevistas, com duracio média de trés horas, foram reali-
zadas com base em um questiondrio que serviu de roteiro e instru-
mento de classilicagio das informacfes obtidas. Nesse sentido, as
perguntas eram feitas sem que fossem inicialmente sugeridas as
respostas, as quais, a medida que iam sendo formuladas, eram entio
imediatamente classificadas numa das possibilidades ofcrecidas pelo
questiondrio, apds ser checada com o entrevistado a adequaciio da
classificacio. Quando outras respostas fossem possiveis, era solicitado
ao entrevistado atribuir-lhes valor de um a cinco, segundo o grau
de sua importincia. Esgotadas as respostas a uma determinada
pergunta, eram entdo sugeridas outras, tentando-se testar aigumas
hipéteses correntes na literatura. As que nio eram consideradas
relevantes para o entrevistado recebiam valor zero.

Embora fosse um questiondrio bastante mais abrangente do que
apenas sobre o processo de formacio e variagio de precos, divulga-se
aqui apenas os resultados referentes a essa questio, tema do presente
artigo. 20

Antes, porém, ¢ necessirio esclarecer o objetivo da investigaciio.
¢m lace do tamanho da amostra e do seu préprio critério de selegio,
A j& referida controvérsia a respeito da metodologia de pesquisas
desta natureza desaconselha que se busque provar qualquer hipétese
apcnas com base em seus resultados. Essas criticas poderiam agravar-
sc ainda mais 20 considerarem-se o tamanho ¢ o critério de seleciio
da amostra, que impossibilitariam qualquer tentativa de generali-
zacdo dos resultados obtidos. Entretanto, pesquisas desta natureza
podem ser bastante vitels para qualificar e sugerir hipoteses capazcs
de serem falsificadas econometricamente, com base em séries esta-
tisticas gerais. Sob esse dngulo devem ser vistas as inlormagdes que
¢ SegUern.

Das 25 empresas entrevistadas, 11 sdo produtoras de mdquinas ¢
equipamentos, sete produzem componentes intermedidrios e sete

26 O questiondric completo poderi ser obtido mediante solicitagio ao autor.
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fabricam produtos de consumo final. Com exce¢iio de trés empresas,
as outras tém em sua linha mais de um tipo de produto, embora
todas fabriquem diversos modelos do mesmo produto. Para todas
as empresas, o mercado relevante para seu produto principal é o
nacional. Para 22 empresas a participacio de cada uma nesse mer-
cado chega a ser supcrior a 109, do total, alcancando até 959
(média simples de 25%).

As sete perguntas biasicas feitas aos empresirios e seus resultados
estio apresentados nos quadros que se seguem, onde também estic
disponiveis, de acordo com as respostas, algumas qualificagdes que
elas ensejavam.

A Pergunta } teve por objetivo testar a diferenca de comporta-
mento de empresas brasileiras comandadas pela tecno-estrutura e
pelos  proprios proprietdrios. O aobjetivo, infelizmente, nio foi
alcancado, pois todas as empresas entrevistadas sio estruturadas em
moldes ainda {amiliares com decisdes bastante centralizadas, carac-
teristica que, de certa forma, foi comprovada em idmbito mais geral
em recente pesquisa do IBMEC.*' Embora exista uma assessoria
técnica independente ou os préprios familiares em cargo de diregio
possuam formacio técnica, as decisdes quanto aos objetivos sdo ainda
norteadas, em ultima instincia, pele capitalista, que ocupa em geral
o cargo de presidente ou gerente-geral da empresa.

Fica clara, contudo, a op¢iio por maiores lucros, registrada tanto
no objetivo de aumentar o faturamento (objetivo 2) ou no de
elevar o proprio lucro {objetivo 4}. Das 13 empresas que mani-
festaram os objetivos 2 ou 4, cinco declararam os dois objctivos ao
mesmo tempe, Das nove empresas que manifestaram o objetivo de
aumentar seus lucros (objetivo 2), sete declararam também que
o fariam aumentando sua fatia de mercado dos produtos atuais
(objetivo 6) e/ou diversificando a produ¢io (objetive 7), ampli-
ando a fdbrica atual ou incorporando outras,

21 Pedro Carvalho de Mello e Jos¢ Luiz Mello, “O Empresdrio Nacional
Privade da Industrian de Transformacfic Frente ao Mercado de Capitais ¢ 4
Economia Brasileira', in ANPEC, FIII Encontro Nacional de Economia (Bra-
silia, 1980), pp. 831-854.
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PERGUNTA 1
Quais os objetivos empresariais mais importantes da sua forma, ou
seja, aqueles que tém eletivamente norteado suas
decisGes operacionais?

Nimere de
Firmas que
Atribufram ac Tolal de Graus
Objetivo Grau de Importincia
Maximo de
Importdncia

Objetivos

1. Manter o faturamento, manfendo as
vendas atuais 1 3

2. Aunmentar o fatvramento através de

mais vendas 6 39
3. Marter o lucto bruto ou liguido alual 1 11
4. Aumentar o lucro bruto ov liquide 6 39
5. Manter sua atual fatia de mercado 4 24
6. Aumentar sua fatia de mercado dos pro-

dutos atuais i 25
7. Ampliar a drea de atuagio da empresa

através do langamento de novos pro-

dutos 5 31
8. Ampliar a drea de atuagio da empresa

através da ampliagio da atual ou da

compra de outras empresas 3 24
9. Possuir um grau de liquidez razodvel " 7
16,  Qutros objetivos V] 6
Total 27 211

OBS.: Emhora alertadas de que apenas um objetivo deveria ser apontade ¢oine o mais impor-
tante, trés empresas alegaram nfio poder dissosiar vendas de lueros e apontarain as respostas L e 3 o 2
e 4 como igualmente mais importantes. Uma dus empresas nfo respondeu i pergunta.

A Pergunta 2 teve por objetivo checar e qualificar os objetivos
manifestados na Pergunta 1, indagando sabre os indicadores wutili-
zados para analisar o desempenho da empresa. 22 Verificouse que
17 empresas rcvelaram usar o indicador volume de vendas (indi-
cador 1) para analisar seu desempenho, sendo que para 10 delas
esse ¢ o indicador mais importante, Também 17 empresas decla-
raram usar o indicador margem de lucro (indicador 3}, sendo que
para sete delas esse é o mais importante. Das 21 empresas que

22 Para isso ela aparecia bem mais para o fim do questiondrio: a Pergunta 1

tinha no questionidrio o nimcro 14, enquanto a Pergunta 2 tinha o nimero 23.
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declararam usar um ou outro indicador, 13 manifestaram usar ambos
os indicadores, E interessante assinalar quc a utilizagio dos indi-
cadores 1 e 3, dependendo da elasticidade-prego da demanda, pode
envolver um conllito, visio que maior margem de lucro pode im-
plicar menores vendas, e vice-versa. Entretanto, o grau de impor-
tincia do indicador esclarece a precedéncia que um tem sobre o
outro.

Outro indicador bastante mencionado foi a rentabilidade do
capital, com oito cmpresas assinalando utilizd-lo, sendo que para cinco
ess¢ ¢ o mais importante. Daquelas oito, sete sio produtoras d:
bens de produgio, enquanto que das sete produtoras de bens de
consumo seis optaram pelos indicadores 1 e 2. Essc era um resultado
esperado, visto que, se uas ImobilizagBes nas indistrias produtoras
de bens de capital sio mais volumosas, maiores serio os T1SCOS,
enquanto nas indistrias de bens de consumo o risco estd mais
associado com a escolha e especificacio do produto e os custos ai
envolvidos (langamento, marketing, etc.), sendo os equipamentos
mais facilmente realocaveis.

Compatando os resultados da Pergunta | com os da Pergunta 2,
verifica-se que cles sdo bastanie complementares, Das 17 cmpresas
que mencionaram um dos quatro primeiros objetivos da Pergunta 1,
i5 assinalaram também um dos trés primeiros indicaderes da Per-
gunta 2, ou seja, todos relacionados com veolume de {aturamento
¢ de lucros e a relacio entre ambos, a margem de lucros.

A Pergunta 3 procurou investigar o procedimento dos empresarios
com vistas 4 fixacio de wm preco para seu produto, Verificou-se
que o procedimento apontado por 24 empresas foi o de adicionar
um certo percentual aos custos, sendo que para 22 delas esse é o
procedimento mais importante, variando o percentual segundo  as
condicdes de mercado. A preocupacio de nio se distanciar do preco
médio do mercado foi expressa por 21 empresas, que mencionaram
os procedimentos 2, 5, 4 e 5, todos ligados aos piecos dos con-
correntes,

Os procedimentos 4 ¢ 5, ¢ suas qualitficacdes, que relacionam
0s precos do entrevistado com os dos seus competidores, revelam
a visdo que cada empresdrio tem sobre scu grau de liberdade para
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PERGUNTA 2

Quais os indicadores mais importantes utilizados na sua firma para
analisar o desempenho econdomico?

Nimero de
Firmas gue
Atribuiram  Total de
Indicadores ao Indiea-  Graus de
dor Grau Importincia
Aldximo de
Tmporifincia

1. Variacio no faturamento (vendas) 10 70
Vartacio do volume de lucros { 1
3. Relacio Luero ou J}‘ucm 7 "G
Faturamento Vendas
i Relagio i Lu.c-.ro __ ot Luc.m‘ 5 a3
Patriménio Liguido Capital

5. Variacio da participacie no mercado dos produ-

tos atuals ] 8
6. DParticipagio em novos tnercados 0 0
7. Grau de liquidez recorrendo a fundos internes ou
externos 1 14
8. Variacio na capacidade fisica de produgiio {insta-
Iagfies, mdguinas e equipamentos) G ]
9. Qutros indicadoles 4 47
Total a7 9n1

OBS.: a) Os outros indieadores que receberam grau miximeo de importincia foram: nivel de ca-
pacidade ociosa, produtividade, relagio despesa/faturamento didrio e preco médio real, deflacionado
pela eoluna 2 dos indices econdmicoa da FQYV,

b) Uma empresa assinalou trés itens cimo os Inais importantes; 1, 3 ¢ 9.

discriminar os pre¢os em rclacio aos custos €, em Certa medida,
mostram como o grau de monopolio que cada empresdrio percebe
depende de muitos aspectos.

Curicsamente, embora oito empresas tenham declarado que seus
precos sdo fixados pelo CIP (regimes de aprovagiio prévia, liberdade

vigiada ou acordos setoriais), apenas uma delas sente-se atingida
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pelo controle do CIP, fazendo crer que cste controle depende muito
da orientagio do dérgio e pouca influéncia tem sobre a politica de
precos das empresas. 28

Resta esclarecer o aspecto dos custos tomados em consideracio
pelo empresario. De maneira geral, observou-se que os custos prin-
cipais eram os considerados, 2 e como tal algumas empresas decla-
ravam apenas matérias-primas,? a grande maioria adicionava
méio-de-obra, algumas consideravam também os custos de energia,
enquanto outras concebiam todos os custos, rateando os indiretos,
segundo diversos critérios, Em principio, julgouse que essas dife-
rencas explicavam-se pela existéncia e/ou qualidade do setor de
contabilidade de custos, mas posteriormente percebeuse que a
causacdo era inversa, ou seja, se alguns custos eram claramente os
principais, eram apenas eles os considerados, ¢ o setor de custos
praticamente inexistia ou era pouco desenvolvido. A medida que a
participagio dos custos rornava-se mais homogénea, mais necessiria
se fazia uma contabilidade de custos detalhada. Estes dois extremos
podem ser exemplificados: primeiro por uma empresa fabricante
de componentes intermedidrios em que a matéria-prima (bronze)
constituia-se no custo de participacio majoritaria e apenas ele era
tomado para se adicionar o percentual; de outro lado estavam varias
empresas produtoras de bens de capital em que matérias-primas,

23 Repetindo a conclusfo de Milton da Mata, “Controlc de Pregos na
Economiz Brasileira: Aspectos Institucionais e Resullados™, in Pesquisa e Plane-
jamento Econdmico, vol. 10, n.® 3 (dezembro de 1980), pp. 911-954: “Quands
o combate A inflagio passa ao primeiro plano das prioridades governamentais, o
CIP atua numa linha de rigidez e consegue desacclerar os aumentos dos precos
industriais, como ocorreu nos primeiros anos da década de 70. Quando, por
outro lado, o Governo combate z inflagio de forma menos rtigida — como
ocorfeu no periodo 1976/78, aqui analisade —, o CIP atua rolineiramente, conse-
guindo resultados pouco expressivos”. O mesmo se pode dizer para o periodo
das entrevistas wis-d-vis o perfodo posterior a marco de 1980, quando passaram
a aparecer na imprensa violentas criticas 4 atuagio do CIP por parte de
cinpresdrios que se sentiam prejudicados.

2 No que estariam comprovande 2 hipétese de Kalecki de adicionar um
percentual aos prime costs,

2% Para estas eram considerados seus pregos de reposicio de estoques, e nio
o preco de compra.
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PrRGUNTA 3

Qual o procedimentio de sua empresa para fixar o prego de um
determinado produto?

Nitmero de

Em(]llieesas Ntmero de
Atribuiram  Total ::;lle Emr:o;‘:sas
Procedimentos ¢ Qualificactes a0 Graus de .
Proeedimente Importincia Assinalarsm
Grau -
Méximo de Qualificacio
Importincia
1. Adicivnando um certc percentual acs custos 22 116
1.1. o percentual varia segundo o produts, pois as
condigbes de mereado sio diferentes 22
1.2. o percentual varia segundo o cliente 7
1.3. o percentual varia segundo a quantidade pro-
duzida [
2. O prego € ditado pelo mereado 1 28
3. It fixado um preco igual ao dos ecompetidores 0 8
4. [ fixado um prego ligeiramente superior ao dos nossos
competidores 0 16
4.1. nosso produto é melhor 8
4.2. somos o empresa lider no mercado 2
4.3. o consumidor mede qualidade pelo preco 1
4.4, nogsa marca tem mais tradigio 2
4.5. nfo nos interessa ganhar a encomenda 1
4.6. outros metivos 4
5. Escolhemos um preco ligeiramente inferior ao dos
nossos competidores 2 35
5.1. queremos ampliar nossa fatin de mercado 2
5.2. queremos manter nossa fatia de mercado 2
5.3. seguimos a empress lider do mercade 1
5.4. nosso produto tem menos qualidade 1
5.5, nossa marca tem menos tradicio 2
5.6. mnossos custos sfo menores 1
5.7. interessa ganhar a encomenda 5
5.8, outros motivos 2
6. O preco £ estabelecido através de acordo com os corn-
petidores 11
7. Levaomos cm consideracio o prego internacional de um
produto similar ] 11
8. O prego é fixado através de negociagio com o com-
prador ¢ 12
9. Levamos em consideracio a existéncia do CIP 1 24
9.1. o CIP fixa diretamente ¢ prego de alguns dog
nossos produtos 2
8.2, o CIP fiza o preco de nossos produtos sob o
regime de liberdade vigiada 1
9.3. o CIP fixa o prego de nossos produtos através
de acordos setoriais 5
9.4. o CIP fixa o prego das empresas lideres no
mereado 2
9.5. buseamos nio atrair a atenciio do CIP 1
9.6. o CIP fixa o preco de nossas matérias-primas 5
Total 28 281

OBS.: Uma empress acusou dugs respostas como mais importantes: itens 1 e 5.
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mio-de-obra direta ¢ indireta (cngenharia e administragio do pro-
jeto) e, inclusive, custos financeiros eram contabilizados no Processo
de se fixar precos em resposta as consultas feitas pelos compradores.

A Pergunta 4 procurou confirmar e qualificar as trés perguntas
anteriores. Seus resultados contirmam o objetivo de obter uma taxa
de retorno sobre os custos de produ¢do e o procedimento de fixar
precos segunde o0s custos.

PERGUNTA 4

Quais os pardmeiros que a sua emprese ultliza para estabelecer ume
certa margem de lucro para seus produtos?

Nimera de
Empresas
que Nimero de
Atribuiram  Total de Empresas
Parimetros e Qualificactay a0 Grauns de que

Parimetro Importincia Assinalaram

Tau a
Méximo de Qualificacio
Linportancia

1, Obter uma determinada taxa de retorno sobre o eapital

total [i] 33
2. Obter ums determinada taxa de retorno scbre os
custog diretos 17 88
3. Obter a maior margem de lucro possivel 1 11
3.1. cads produte tem seu prprio mereado 2
3.2. cada produtn tem ssu proprio periodo de
mereada 1
Total 24 132

OBB.: TUma empresa ndo responden a esta pergunta por ser controlada rigidainente pelo CIP,

A Pergunta 5, que investigou como o empresiric brasileiro tem-se
adaptado ao processo inflaciondrio, referia-se apenas a reagio a
elevacdes no custo das matérias-primas, pois as de mio-de-obra, até
4 época das entrevistas, eram perfeitamente previsiveis em termos
de valor ¢ época. A reaglio mais comum ¢ a de aguardar um periodo
de praxe da empresa (4 época, geralmente de trés meses) para
repassar 0s custos aos precos. Das sete empresas produtoras de bens
de consumo, seis manifestaram esse procedimento, alegando ser
necessirio dar condigdes para os seus distribuidores fazerem previ-
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PERGUNTA 5

Com relagdo aos precos dos produtos, qual a reagdo da sua empresa
se aumentam os custos das matérias-primas utilizadas na produgio?

Nomero de
LErmpresas Numero de
que Empresas
Atribuiram g:;ﬁ]s ((l:li que
Reucies e Qualificaces a Reacdo . Assinalaram
G Importincia
rau a
Méximo de Qualificagio
Importéneia
1. Aumentamos concomitantemente o preco do produtoe
de forma a cobrir exatamente o sumento de custos 2 10
2. Aumeniamos concomitantemente o prego do produto
{a preporgio do aumento dependerd das eondicdes do
mercado) 3 15
3. Mantemos va pregos estdveis por um periodo de praze
da nossa empresa; cumprido o perfodo, 16 20
3.1, aumentalnos os precos na mesma proporcio dos
custos . 5
3.2, aumentamos o0s pre¢os em Pproporcic igual,
maior ou menor ao aumento dos custos, depen-
dendo do mercado 12
4. Mantemos o8 pregos enquante suportamos, buscando
elevar a produtividade 0 4
5. Alteramos os precos de acordo col o3 concorrentes 0 5§
6. Alteramos os pre¢os segundo autorizagio do CIP 2 13
7. Alteramos os pre¢os segunde as normas vigentes em
contrato de concorréneia 3 15
Total 26 143

OBS.: Uma emoresa nice rasponizu o esta pergunta, canguanto duas apontaram duas
reagdes como principais.

sdes a respeito de estoque, precos e custos financeiros. A tnica que
respondeu repassar os custos aos pregos, imediatamente, possui uma
rede de distribuicio prépria, assim como seus concorrentes,'embofa
também distribuisse através de terceiros. As outras nove empresas
sao produtoras de componentes intermedidrios ou de bens de capital
seriados. Das cinco que responderam nio depender do mercado,
duas sio controladas pelo CIP (acordo setorial), uma terceira tem
seu lornecedor de matérias-primas controlado pelo CIP, justificando
dessa torma a alteragio ao consumidor, e as outras duas, embora
possuindo linha de produtos, s6 os fabricam sob encomenda, nego-
ctando de acorde com o preco de tabela e, portanto, seguindo o
mercado. '
Das cinco empresas que declararam elevar seus pregos concomi-
tantemente aos custos, trés fabricam produtos especiais sob enco-
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menda, duas delas seguindo o mercado nas alteracdes de precos
(seu procedimento ¢ o de elevar ou abaixar o percentual de acordo
com os pedidos em carteira) e a terceira, iniciante, nio se tem
visto frente a problemas de mercado por estar entrando numa drea
totalmente nova no Brasil — a programagio da operacio de algumas
méquinas de processo continuo de producio.

Finalmente, as trés que responderam alterar os precos segundo
o contrato de concorréncia podem ser adicionadas as que aumentam
seus precos de tabela concomitantemente, mas seguindo o mercado.
pois ¢ assim que declararam fixar precos (custos de reposicio mas
um mark up que depende do mercado), quando da Pergunta 3.

As Perguntas 6 e 7 tiveram por objetivo verificar a reacio das
€mpresas com respeito aos pregos as alteragdes na demanda, com

PERGUNTA 6

Com relagiio aos precos dos produtos, qual a reagdo da sua empresa
se aumenta a demanda por um dos seus produtos?

Nimero de
Empresas Namero de
que Empresas
P Total de
o cor Atribuiram que
Rezgdes e Qualificagties 4 Reacdo Iﬁriﬁaﬁ;a Agsinalaram
Gtau P a
Méximo de Qualifieagio
Importineia
1. Mantemos os precos estéveis 12 60
1.1. buscande ampliar o volume de vendas 8
1.2. o prego estabalecido permite obter a margem
de lucre requerida pela empresa 2
1.3. nfio queremos perder clientes, o gue poderia
otorrer no vaso de elevagio 3
1.4. niio queremos atrair coneorrantes, o que poderia
ocorrer no caso de margem de lucro elevada 1
1.5. outrs razdo 4
2., Aumentamos os pregos buscando ampliar lueros por
unidade de produto 3 43
3. Seguimos os nossos competidores o 3
Total 20 106

OBS.: Cinco empresas ndo responderam a este pergunta: quatro por produzirem sob encomenda
e uma por ter seu prego rigidaments fixade pelo CIP
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PrrGUNTA 7

Com relagdo ao preco dos produtos, qual a veacdo da sua empresq
se diminui a demanda por um dos seus produtos?

Niumero de
Empresas Nitmero de
que Empresas
Teact lificncdes Atribuiram ('I}‘f;ﬁ; (312 que
eagles e Qualilicacdes 2 Reagio e oia Assinalaram
Crau a8
Méxmo de Qualifieagio
Importéineia
1. Mantemos os pregos estdveis 12 60
1.1. tememos que o competidor reduza seus pregos
em retaliacio 1]
1.2. o preco estabelecido permite obter n margem de
lucro requerida pela empresa 4
1.3, outro motivo 3
2. Redusziremos o preco (veal) 7 42
2.1. buscando manter ou aumentar o volume de
vendas 3
2.2. até o ponto em que scja possivel obter uma
margem de luero razodvel; abaixo desse ponto
retiramos o produto de linha e langamos outro 5
2,3, buseando manter ou aumentar a faixa de atua-
¢io da empresa 2
3. Aumentamos o preco, pois para abter 0 mesmo volume
de lucrog preeisamos aumentar 8 margem de luero por
produto 0 1
4. Seguimosz nossos competidores 1 5
Total 20 108

0OBS.: Sels empresas nfio responderain a esta pergunta: quatro por pradusirem sob encomends,
uma por ser controlada pelo CIP e outra por nunea ter passado pels problema.

resultados de certa forma surpreendentes frente aos relatados ante-
riormente. Parece éhvio que, se as condigdes de mercado tém-se
mostrado até agora relevantes com relagiio a pregos para a grande
maioria das empresas, torna-se contraditorio estas declararem agora
total isencio as [lutuacdes nas condi¢des de demanda, ao manifes-
tarem manter os precos estaveis, quando a demanda varia.

A explicagido para esta contradicio estd certamente na forma como
foi formulada a questdo: numa economia inflaciondria, onde tabelas

Pregos, Mark Up e Distribuigdo Funcional da Renda 661



de precos trimestrais ¢ a norma, niao hi motivo para se elevar
pregos apenas em razio da elevagio da demanda. Mais logico e
razodvel parece ser o de aguardar a época de nova tabela para entio
incorporar as alteracdes nas condigdes de mercado, comportamento
este observado nos resultados das Perguntas 3 ¢ 5. Da mesma ma-
neira, a diminuicio da demanda pode ser incorporada, permitindo-se
que os precos mantenham-se ou reduzam-se vis-d-vis as elevacdes
nos custos. Nesse sentido, todas as empresas que manilestaram a
rcacdo de reduzir precos esclareceram que se tratava do prego real,
€ nao nominal, 2

Em resumo: a) ¢ clara a opgfio por maiores lucros totais como
o principal objetivo da firma, cujo crescimento é uma forma de
clevar essa massa de lucros; b) os precos sio fixados segundo o
procedimento de se adicionar aos custos principais uma margem
que permita cobrir 0s custos indiretos e proporcionar uma rentabi-
lidade desejada; ¢) csta margem depende do produto e tem de
ser de tal magnitude que niio afaste o preco do produto do set:
preco médio de mercado; e d) em situacdes inflaciondrias e de
elevado crescimento, a demanda poderid exercer, no curto prazo,
influéneia na variagio do mark up.

4 — Variagoes de precos na indistria brasileira:
andlise econométrica das séries temporais

Andlises econométiricas detalhadas sobre o comportamento de precos
industriais sfo relativamente recentes, embora abundantes, na lite-
ratura econdmica, e um primeiro balango de suas contribuicdes foi
feito num semindrio em Washington, no ano de 1970.27 No Brasil,

26 E desnecessirio esclarecer os sérios problemas advindos de se reduzir
pregos nominais, quer em fungio das reagdes de consumidores quanto de
distribuidores.

27 Qs artigos ali apresentados estio reunidos em Otto Eckstein (ed), The
Econometrics of Price Determination Conference (Washington: Board of
Governors of the Federal Reserve System, 1979).
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estes estudos sdo, além de recentes, raros, 2 embora aqueles agre-
gativos, em que a explicagio do indice geral de precos ¢ feita
realcando-se as varidveis de cunho monetarista (oferta de moeda,
expectativas, hiato do produto), tenham sc tornado mais freqilentes
a partir de 1970.%

Nesta seciio apresentam-se e discutem-se estimativas de equacgdes
de variacio de precos de longo prazo (variagdes anuais para o pe-
riodo 1959/80) ¢ de curto prazo (variagGes trimestrais para o periodo
1969/80), precedidas da formulacio tedrica que norteia a inter-
pretacio dos resultados obtidos.

4.1 — Proposi¢ie tedrica

Os elevados indices de concentracio industrial observados para a
industria brasileira # descartam a possibilidade de se explicar a
tixagdo ¢ a variagio de precos pelo mecanismo tradicional de
competicio perfeita. A caracteristica de mercado mais comum no

28 Apenas trés estudos a nivel industrial sfio conhecides: C. M. Considera,
“Estrutura de Mercado e Formacfio de Precos na Indistria Brasileira, 1969747,
Tese de Mestrado (Brasilia: UnB/Departamento de Economia, 1975), mimeo;
A §. Calabi, “Reajustes Salariais, Precos Industriais, Inflacao ¢ Nivel de Emprego”™
{Brasilia: CNPE/Ministério do Trabalho, 1978) , mimeo; e André Lara Rezende
¢ Francisco C. Lopes, “Sobre as Causas da Reccntc Accleragio Inflaciondria’™,
publicado neste nuimero de Pesquisa e Planejamento Econémice, pp. 599-616.

20 Na verdade, como as varidvels puramente monetarias nio forncciam
regressdes muito boas, optava-se por introduzir tensdes de custo, notadamente
salarios. Como exemplos podem-se citar A. C. Pastore, “Obscrvagbes sobre a
Politica Monetiria no Programa de Estabilizacio™, Tese de Doutorado (Sdo
Paulo: USP/FEA, 1973), mimeo; e M. H. Simonsen, Inflagdo: Gradualismo x
Tratamento de Choque (Rio de Janeiro: APEC, 1973).

0 Em 1970, o indice de concentragio de Gini referente ao valor da produgio
para o total da inddstria de transformacio era de 0,79, enquanto a concentragfo
a nivel dos quatro maiores estabelccimentos a quatro digitos ({1.528 estabeleci-
mentos) era de 38%. Cf,, respectivamente, Angélica Rangel Gongalves, “Indices
de Desigualdade e de Concentracic Industrial no Brasil no Periodo 19507707,
Tese de Mestrado (Rio de Janeiro: COPPE/UFRJ, 1979}, mimco; e Maria da
Conceigieo Tavares, Luiz Otdvio Facanha e Midrio Luiz Possas, “Estrutura In-
dustrial e Empresas Lideres” (Rio de Janeiro: FINEP, 1978), mimco.
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presente estagio do capitalismo brasileiro é a de poucos concorrentes,
onde alguns grandes sio responsiveis por parcela considerivel da
produgio. 3 Nesta estrutura oligopolista de mercado, cada empresa
afeta ¢ ¢ afetada pelas decisdes de outras firmas, e dessa maneira
nenhuma delas pode ignorar o que a rival estd [azendo, de tal
forma que suas decisdes sdo interdependentes.

Dessa forma, as decisdes com respeito a precos nio dependem
apenas da quantidade que cada oligopolista oferta, mas também
da quantidade que ele imagina serid ofertada pelos seus rivais. “O
oligopolista, ao invés de estimar uma funcio de oferta, tenta sele-
cionar um certo preco e quantidade que. combinados, sio Gtimos
sob scu ponto de vista. Mas a quantidade que ele ¢ capaz de vender
a qualquer prego depende dos precos dos seus competidores, que
por sua vez sio afetados pelo preco que cle fixar, Conseqiicntemente,
nic apenas o oligopolista falha em estimar uma curva de oferta,
como também ¢é impossivel para ele definir uma funcio de demanda
apenas a partir das informages a respeito das preferéncias do
consumidor”’, 32 -

Uma solugiio tedrica para essa interdependéncia pode ser vista,
pelo lado da demanda, na proposicio de Hall e Hitch, bem como
na de Sweezy, e, pelo lado da oferta, na de Kalecki, todas ja revistas
na Se¢de 2, mas que sio aqui retomadas e adaptadas para incor-
porar algumas especificidades da economia brasileira.

Séo as seguintes as principais proposigdes para a equacio de for-
magio ¢ variagio de precos em oligopdlio aqui testada:

a) Os pregos dos produtos sdo fixados com base num percentual
sobre os principais custos de produgio, que, de maneira geral, sic
constituidos pela mo-de-obra direta e pelas matérias-primas.

b)  Estes custos diretos de produgdo sio estimados para um certc
intervalo de quantidade, determinado segundo a experiéncia passada

31 Como se mencionou na nota anterior, apcnas 1.528 estabelecimentos
industriais foram responsiveis, em 1970, por 389, do total da producio industrial
Dirasileira.

42 W, Fellner, Competition among the Few — Oligopoly and Similar Market
Structures (Nova York: Augustus M. Kelley, 1963), p. 11,
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da firma, de tal forma que as reducdes nio onerem demasiadamente
a empresa, nem as elevagdes permitam atrair novos concorrentes.
Sendo assim, as curvas de custo direto e marginal imaginadas pelo
empresirio coincidem e tém um formato horizontal no intervalo
relevante de produgdo. Parece claro que os formatos reais destas
curvas (para Sermos mais precisos, os pontos efetivos sobre estas
curvas) sé seriam conhecidos ex-post pelo empresdrio, sendo possivel,
portanto, que no curto prazo o mark up efetivo oscile em torno
desse volume-padrio de producio.

¢) O percentual adicionado, além de ter o objetivo de cobrir
os custos nio considerados e de proporcionar a rentabilidade média
requerida pela empresa, dependerd, ao nivel de cada firma, do scu
grau e monopélio e do preco médio vigente na industria. Ao nivel
de cada industria, dependerd do seu grau de monopdlio, o que
permitird a transleréncia de renda para estas induistrias, dominadas
por grandes corporagdes com elevados niveis de coesdo, de outras
industirias com menor grau de monopdlio. Dependera, obviamente,
também do padrio de desenvolvimento vigente, favorecendo aquelas
industrias eleitas com incentivos e subsidios. 3% Ao nivel da economia
como um todo, dependerd da importincia relativa de cada setor
econdmico no padrio de desenvolvimento seguido e da capacidade
de barganha de cada um deles. Parece claro que na industria a
capacidade de se administrar precos ¢ consideravelmente maior do
que na agricultura, onde prevalecem as condi¢bes competitivas ba-
seadas em oferta e demanda.

d} Ao nivel das rela¢Bes capital /trabalho, a disputa por maior
parcela do produto passard necessariamente pelo percentual do
mark up. Em ecconomias como a brasileira — durante o periodo
em andlise, com clevadas taxas de crescimento, amplas oportuni-
dades de investimento e relativa escassez de capital —, cm periodos
de recuperagdo e prosperidade, quando a produtividade é elevada,
dependendo do poder de barganha dos trabalhadores, as empicsas
tendem a obter diferenciais considerdveis entre os ganhos de pro-

3 Numa sociedade como a brasileira, com clevada dose de participagio do
Estudo na orientagfo dos investimentos, csse aspecto ¢ fundamental.
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dutividade e as eleva¢des salariais, reduzindo assim o custo unitdrio
de produgio e elevando o mark up. Em periodos de recessio e
depressdo, a concorréncia entre empresas tende a reduzir o mark up
mesmo frente a restrigdes crediticias que eliminem pequenas empre-
sas, avmentando a concentragio. Os diferenciais de produtividade
vis-a-uvis as variagoes salariais funcionam, assim, como o meio pelo
qual o capital impée ao trabalho sua crescente coesio, ou seja,
seu crescente grau de monopolio,

2

e) Lm economias abertas, alteragdes na demanda nio dio mar-
gem a maiores mark wp, dada a possibilidade de se¢ atender essa
maior demanda através de importa¢des, enquanto em econonias
fechadas como a brasileira, com clevada dose de protecdes tarilarias
e ndo-tarifdrias, 3 a demanda de curto prazo deverd desempenhar
importante papel nas varia¢des de precos e, portanto, também do
mark up, atastando-o de sua tendéncia de longo prazo.

f)  As percepgées e reagdes dos empresdrios acerca das condigdes
de mercado em estruturas oligopolistas sio bem captadas pela curva
de demanda quebrada. Em economias maduras, estruturalmente
estabelecidas, com ritmos de crescimentos baixos e precos estiveis,
¢ razodvel supor que a curva de demanda quebrada imaginada pelo
cmpresdrio seja concava, onde os precos e também os mark up sio
rigidos. Entretanto, em economias como a brasileira, que passa por
transformacdes estruturais profundas, tendo experimentado nas duas
ultimas décadas um ritmo de crescimento médio em torno de 79, a.a.
com oscilagdes considerdveis, acompanhado de um ritmo inflacio-
ndrio persistente, cujas taxas mais baixas foram o dobro das mais
elevadas cntre paises desenvolvidos, parece mais apropiiado que a
curva de demanda quebrada imaginada pelo empresirio brasileiro
seja aquela de formato convexo.

g) Traduz esta curva de demanda a [lexibilidade e a instabili
dade de pregos que acompanham, por um lado, a expansio acelerada

3 A esse respeito, veja-se William G. Tyler, “Recent Effective Tariff Protec-
tion for Brazil”, Texto para Discussio Interna {Rio de Janciro: IPEA/TNPES,
junho de 1980), n.° 18, mimco; e Wilson Suzigan, “Barreiras Nio-Tarifirias
as Importagdes”, Texto para Discussio Interna {Rio de Janeiro: 1PEA/INPES,
outubro de 1980), n° 29, mimeo,
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das atividades com a entrada no mercado de novas firmas com
custos mais elevados, facilitando, no curte prazo, a elevacfio geral
de precos e, portanto, do mark up mdédio, o que também poderia
ocotrer no curto prazo devido i escasscz, fruto da rigidez de oferta;
por outre lado, a notdvel confusiio na estrutura de precos relativos
de uma economia com elevadas taxas de inflagdo facilita a disputa
por maiores parcelas de mercado através da reducio do mark up
médio ¢, portanto, do preco real.

A cquagio bdsica que reflete as proposicées acima pouco difere
daquela sugerida por Kalecki, 2 excecio da incorporacio da rele-
vancia da demanda na variagio do mavk up, no curto prazo:

b= T4+ 1+ (1)

onde # ¢ o preco, ¢ 0 mark up, [ o custo do trabalho e r o custo das
matérias-primas. Fazendo I 4 ¢ = q, a equagio (1) pode ser rees-
crita como:

= al -+ ar (2)

Como o que se pretende aqui ¢ estudar o comportamente das
variagbes de precos, ¢ necessario chegar-se a uma equacio que o
reflita.

Tomando a derivada primeira com respeito ao tempo, dividindo
todos os termos por p ou, o que di no mesmo, por a ([ - ) e
além disso, multiplicando os dois primeiros termos do segundo mem-

- ¥ . .
bro da equacio por —~ € por ——, respectivamente, e realizando as

transformacdes algébricas necessarias, tem-se:
1.) I j . ¥ . . 3
= _— o —r— ¥ a
[ __i_ T ( + ) _I_ l + T ( + ) ( )
onde o ponto sobre a varidvel indica taxas de variacfio. #3
3% O desenvalvimento algébrico anterior foi proposto por Paolo Sylos-Labini,

“Prices and Income Distribution in Manufacturing Industry™, in Journal of
Post Keynesian Economics, vol. 2, n® 1 (outubro de 1979).
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Fazendo as participagbes do custo do trabalho ¢ das matérias
primas nos custos diretos iguais a ¢ ¢ b e procedendo as operacbes
indicadas, obtém-se:

p = al | ag + b7 4 ba
p = al L b + b (4)

onde ¢ = a 4+ b = I e a (a variagiio na razio de mark up) é
fungio de duas ordens de fatores que poderiam ser chamados perma-
nentes e transitdrios. Os fatores permanentes seriam responsiveis
pela tendéncia de longo prazo do mark up, refletindo a influéncia
daqueles elementos determinantes do grau de monopélio e, portanto,
do mark up. Os fatores transitdrios seriam responsiveis pelos afasta-
mentos dessa tendéncia de longo prazo, refletindo basicamente a
influéncia das pressdes de demanda sobre o mark up de curto prazo.
Pode-se, portanto, escrever:

G=P 4+ T (5)

onde P (o elemento permanente que indica a tendéncia de longo
prazo) seria dado por uma constante K (quc reflete a tendéncia
estrutural da economia brasileira rumo a 1maiores graus de mono-
polio), e T (o elemento transitério que refletc os afastamentos da
tendéncia) dependeria principalmente da demanda de curto prazo.
Note-se que, em economias com elevado grau de abertura, ha de
se levar em conta a possibilidade de se atender parte da demanda
interna através de importagdes. Se essa hipdtese fosse levada em
consideragio, aos fatores transitdrios seria necessario que se adicio-
nassem as eventuais alteragdes nos limites impostos pela competicio
internacional, a qual se faria via precos, dada uma certa estrutura
cambial e tarifiria. As variagbes de custos domésticos seriam repas-
sadas aos precos domésticos se os precos de importagio (preco inter-
nacional em cruzeiros mais tarifas) dos produtos importdveis assim
0 permitissem. As alteragbes nesses precos de importacio seriam,
portanto, mais wm elemento de competicio transitéria a determinar
alteragdes na tendéncia do mark up. Incorporando essas hipdteses,
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a equagio representativa da trajetéria do mark up scria, portanto:

6= K+ hih 4 qd (6)

onde m seria um indice apropriado de pregos de importagio de
produtos importiveis ¢ d alguma varidvel representativa do nivel
de demanda.

Substituindo (6) em (4) e considerando que parte das matérias-
primas ¢ produzida domesticamente (r,) e parte ¢ importada (r,),
obtém-se, como forma reduzida do modelo tedrico, a equacdo:

1{7 = K + ai "‘ bl‘j’.ﬂ, + bz’;ﬂm + qd _]" gﬁ"’ (7‘

Este pracesso de variac¢io de pre¢os industriais pode ser, portanto,

estimado pelo seguinte modelo empirico:

p=R {al by, 4 by + Gd + i + ¢ 8)
onde a constante K indicaria a tendéncia planejada do mark ugp. Os
coeficientes das varidveis de custos indicam o impacto sobre o preco
fina! do produto, advindo da variacio dos custos, e o coeficiente
de demanda, por nfo estar na mesma dimensio gue as outras varig-
veis, necessita ser transformado. Seu valor, multiplicado pelo valor
médio do nivel da demanda, indicaria o percentual médio da varia-
¢do de precos associada a pressio da demanda. Seu coeficiente reduz
o valor dos coeficientes dos custos, indicando a parcela desses custos
que foi, ou deixa de ser, transferida a precos gracas 1 ac¢io da
demanda. Quando combinado com o termo constante, representara
os eventuais desvios da tendéncia de longo prazo do mark up ex-
presso por K, fruto da acfio dos elementos transitdrios de pressio
sobre o aparato produtivo doméstico; o coeficiente das variacdes de
pregos dos produtos importaveis atua competitivamente com as varia-
¢Oes de pregos internos, fazendo também variar o mark up.
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4.2 — Dinimica de precos no longo praze: variagdes
anuais — 1959,/80

As equagles estimadas para a série anual cstio disponiveis na Tabe-
la 1, onde sdo divulgados quatro grupos de equacbes, procurando-sc
avaliar as hipdteses mencionadas anteriormente. As equagdes foram
estimadas através dos métodos de minimos quadrados ordindrios e
Cochrane-Oreutt, 3¢ quando se fazia necessirio diminuir a autocorre-
lacio dos residuos,

Grupo A4

Retine a equagio bisica de custos diretos internos. Na equacdo
A.2, onde o pioblema de correlacio serial ¢ evitado, 97,89, da
varidincia das variacbes de precos sdo explicados pelas variagdes nos
custos internos.

A soma de seus coelicientes, que sdo significativos a pelo menos
195, € ligeiramente superior a 1, embora nio significativamente
diferente de 1, indicando que, em média, os custos vém sendo plena.
mente repassados aos pregos dos produtos. Os valores dos coeficiertes
indicam gue, em média, cada variacio de 19, nos custos do trabalho
¢ das matérias-primas produziri, respectivamente, um impacto de
0,56 € 0,659, nos pregos industriais. Esses valores sdo, respectivamen-
te, maior e menor que aqueles presumiveis para estes coeficientes.

Conforme se viu no modelo tedrico de variaciio de precos, o valor
destes coeficientes deveria ser préximo ao das participacdes dos
custos de trabalho e de matérias-primas nos custos diretos. A razio
para que os coeficientes difiram dos seus valores presumiveis$7

36 Doravante, MIN(Q e CORC.

37 Veja-se a Tabcla 3, onde a estrulura técnica de producio de 1970 &
fixada, e apenas os precos relativos variam. As participaces do custo do trabalho
e das matérias-primas seriam: para 1959, 0,16 e 0,84; para 1970, 0,13 e 0,87;
¢, para 1974, 1975 e 1976, 0,11 e 0,89, com a média de 0,13 ¢ 087 ¢ variincias
idénticas com valor 0,00017. Os dados do Cense ¢ da Pesquisa Industrial
indicam ter havido uma variagio bem maior por capturem. eles outras variagBes
além das de estrutura, que, tanto na metodologia acima quanto nas cquaghes
de prego, nio sto captadas. Pelo censo, as participacdes das folhas de saldrio
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encontra-s¢ na prépria cequacio estimada. O setor induistria adquire
dele mesmo uma série de produtos intermediirios nio incluides
na equacio, tendo cm vista que o item matérias-primas referese ape-
nas aquelas provenientes da agricultura e da industria extrativa. O
coeficiente do custo de trabalho estd, portanto, captando os efeilos
diretos e indiretos de sua variacio, via elevacio dos custos dos pro-
dutos intermedidrios provenientes da propria induistria de transfor-
macio. 3% Este valor deve ser semelhante ao coeficiente de impacto
que scria obtido fazendo o exercicio com a utilizagfio da matriz de

relacoes interindustriais.

e de macérias-primas sdo, respectivamente: para 1959, 15 e 8359; para 1990,
13 e 87Y%; e, para 1975, 9 e 919,. Por ocutro lado, os dados do censo indicam,
ainda, que as participacbes do custo unitirvio do trabalho e de matérias-primas
sio, respectivamente: para 1959, 0,13 e 0,85; para 1970, 006 e 094; e pars
1975, 0,07 e 0,93. Subre a diferenca desses conceitos, ¥eja-se a Subsecdo 5.3,

38 Um exercicio simples esclarece melhor esta questio. Suponhasc que a
inditstria de (ransformacio compde-se de dois setores: o Setor T produz apenas
produtos intermedidrios para a propria inddstria, enquanto o Setor 11 apenas
bens finais, sendo idénticas suas participacoes. As equagbes de variacio de precos
s30, respectivamente:

Setor I P, = 0,i7F I', + 087 ry, onde r; ¢ a maléria-prima ndo elaborada
¢ {; o custo do trabatho; ©

Sator II: P” = 0,15 T 4 085 1y, onde r; = Pr é o produto intermedidrio
furnecide pelo Sctor T ¢ [;; o custo do trzhalho.

A equagfio do variagio de precos da industria total, calculada como média
das setoriais, seria:

Py = 004 [, 1 086 iy

Supoudo uma variacio de 109 nos custos do trabalho em ambos os sctores,
a equagdo da industria total forneceria uma variagio de 1,4% nos pregos.
Entretanto, considerando-se os efeitos indiretos, ter-se-ia:

Ppo— 0013
Ppo= 0015 1 0011 = 0,026
Py = 0013 % 05 £ 002 % 0,5 = 002
ou scja, 29, valor superior em mais de 40%, ao obiude considerando-sc apenas

o impacto direto,
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O termo constante nio se mostra significativamente diferentc de
zero, 0 que, entretanto, ndo nos fornece elementos decisives para
concluir que o mark up ndo possui tendéncia, vale dizer, ¢ cons-
tante no periodo.?® As outras varidveis independentes incluidas na
equagio possuem uma tendéncia bastante semelhante a da varidvel
dependente, explicando a totalidade de sua varidincia. Tanto ¢ assim
que a retirada do termo constante em nada altera o R?, ou o valor
dos cocficientes de custos, como se vé nas equacgdes A.3 e A.4

Resta ainda comentar o aspecto da estabilidade dos coeficientes
das varidveis de custo, Em termos econométricos, nas equagdes de
pregos que se seguem verificarse-d que a inclusio de outras varia-
veis praticamente nio altera os coeficientes dos custos diretos, bem
como nfo os altera o {ato de, em razio da disponibilidade de da-
dos, se estimarem equagdes para diferentes periodos. Portante, po-
der-se-ia admitir que, embora as participagdes dos custos diretos,
segundo o censo, tenham se alterado, os coelicientes de impacto
direto e indireto mantiveram-se razoavelmente estaveis.0

Grupo B

Retne a equacio bdsica de custos diretos internos agregada dos
custos das matérias-primas importadas. Curiosamente, o sinal do
coeficiente desta nova varidvel ¢ negativo, além de nfio se mostrar
significativo, Comparando-se com a equacio A.l, sua congénere sem
matérias-primas hmportadas, nota-se haver correlagio entre as ma-
térias-primas, pois o coeficiente da matéria-prima interna e sua esta-
tistica ¢ se altcram, em virtude de os indices de pregos das matérias-
primas nacionais incluirem algumas cuja maior parcela do consumo
interno, embora importada, é também produzida domesticamente.
O caso mais notdvel é o do petrdlec bruto, cujo peso nas pondera-
¢bes dos indices de precos mais recentes alcanca 1/4 do total das
matérias-primas. Se a tentativa de separi-los econometricamente nfo
produz resultados satisfatdrios, como mostra a equagio B.1, o efeito

39 Como se verd na Secio 5, onde as mesmas informacgdes sdo usadas, esta
tendéncia é clara e aponta no sentide de um mark up crescente no perfodo.

40 A verificagio dessa suposigfio sé seriu possivel fazendo-se uso da Compa-
racio de Matrizes de Insumo-Produto em diferentes anos do periodo em analise.
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dos choques externos estdo sendo captados necessariamente no coe-
ficiente das matérias-primas nacicnais. Neste caso, para a indusiria
de transformacio como um todo, o custo de matéria-prima rele-
vante é o daquelas produzidas internamente, considerando-se entio
que as internacionais variem de maneira semelhante. Note-se que,
defasando as matérias-primas importadas, a informacio ¢ bastante
melhorada, mas nio o suficiente para ser considerada um teste con-
clusivo sobre o impacto dos choques externos.

Grupo C

A

Reune duas equagdes que adicionam & equagio basica de custos
diretos os efeitos da competi¢io internacional, cuja varidvel repre-
sentativa € o indice de pregos dos produtos manufaturados impor-
tados pelo Brasil. Para ambas, os coeliclentes sdo negativos, mas
nio-significativos, o que de certa forma apdia as hipoteses da pouca
relevancia do setor externo na politica interna de pregos industriais.
Lste, entretanto, nic ¢ um resultado confidvel. Mesmo que se ad-
mita que o conjunto de produtos considerados naquele indice seja
uma boa representagio dos produtos importiveis pelo Brasil, seu
indice de precos em dolar, transformados pela taxa de cimbio, estd
longe de ser uma boa proxy dos seus pregos de importagio, pois s6
considera as varia¢Oes cambiais, ndo incluindo as muitas variagdes
na politica tarifdria ocorridas no perfodo e, menos ainda, os custos
implicitos das muitas barreiras nio-tarifirias s importacies que
também sofreram variages no periodo.

Grupo D

Retne as equagbes anteriores adicionadas da varidvel represen-
tativa de demanda. Como se esperava, em nenhum dos casos obser-

va-se uma relacio significativa entre a variagio de pregos ¢ o nivel
de demanda, no longo prazo.

4.3 — Dinamica de precos no curto prazo: variacbes

trimestrais — 1969/80
As equagdes estimadas para a série trimestral estio disponiveis na
Tabela 2, com os resultados agrupados de forma semelhante aos de

longo praze,
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Grupo A

Reune as estimativas da equacdo bdsica de custos diretos: a pri-
meira delas, estimada seguindo a formulagio tedrica de que os
pregos variam segundo os custos de reposigio da matéria-prima e
dos custos de trabalhos realizados, fornece coeficientes bastante
semelhantes as médias das participacdes, calculadas considerando-se
apenas variagbes de pregos relativos, 1 Estes coeficientes, entretanto,
como ji sc comentou anteriormente, deixam de captar os efeitos
dos 1mpactos indirctos que as elevacdes de saldrios tém ao se consi-
derar que uma parcela substancial da producio industrial é transa-
cionada sob a forma intermedidria dentro da prépria industria.??
A cquacio anual demonstra que esse impacto dos salarios é de apro-
ximadamente 0,36 — valor obtido na equacio A.2 —, sugerindo
quc o impacto da elevacdo no salirio médio na inddstria leva em
média trés trimestres para se propagar plenamente.

Os problemas relativos & captagio de uma tendéncia para o mark
up, observada nas equacdes de longe prazo, permanecem também
agui,

Grupo B

Neste grupo adiciona-se & equacio A.2 os custos das matérias-pri-
mas importadas defasadas em um trimestre, a fim de se levar em
consideracio eventuais imperfei¢des (dificuldades e incertezas) de
informacic deste preco. Os resultados sio satisfatérios, indicando
que o impzcto das matérias-primas importadas, longe de ter o peso
que a ele se atribui, ndo pode ser desprezado ao se tentar explicar
a evolucio dos precos industriais internos.

Grupo G

Retne as equacdes de custo adicionadas de um termo represen-
tativo do impacto da demanda de curte praze. O coeficiente da
varidvel adicionada nfio se mostra significativo nem mesmo ao nivel

41 Veja-se nota 37,

12 Veja-se nota 38.
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de 10%,. Aceitando-se um nivel de significincia de 209, observa-se
que, quando a demanda ¢ média, os pregos se elevam, independente-
mente das varia¢des de custos, em 0,29, (0,016 — 0,0003 x 48) por
trimestre, valor desprezivel quando se considera que as variagses dos
precos foram em média 8%, ao trimestre, mas suficiente para ex-
plicar a tendéncia ascendente do mark up no periodo.

Por outro lado, o sinal negativo do coeficiente de demanda estaria
indicando que no curto prazo o afastamento do mark up de sua
tendéncia ¢ contraciclico, vale dizer, em média o comportamento
usualmente suposto para industrias oligopolizadas prevaleceu, no
periodo, para o total da inddstria de transformagio brasileira.

Grupo D

Neste dltimo grupo de equagfes procurava-se testar o irpacto
que a competicfio internacional teria sobre os precos internos. Aqui,
como nas equacdes de longo prazo, os resultados, além de insatisfato-
rios, permanecem inconclusivos, considerando-se as ja referidas im-
perfei¢des da informacio que a varidvel apresenta.

4.4 — Conclusdes sobre a2 dinimica de precos

Os resultados obtidos através de equacdes de pregos, a despeito
dos problemas meiodologicos envolvidos nessas estimativas, permitem
concluir que:

a) nio ha evidéncia para se rejeitar a hipdtese bdsica de que
os pregos variam de acordo com as variacdes de custos diretos (cha-
ma-se a arencdo para o fato de que a suposta tendéncia ascendente
de longo prazo do mark up nio foi captada);

by em virtude da dificuidade de se separar nas matérias-primas
a parcela que ¢ importada, nfio sc conseguiu, nas equagdes de longo
prazo, estabelecer o impacto de suas variagdes sobre os pregos indus-
triais internes, o que se mostra relevante nas equages de curio
prazo, embora sem a dimensdo que se lhe tem atribuido.
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¢) hd evidéncia para se rejeitar a hipétese de que tanto o ciclo
econdémico quando o ciclo dos negécios influam na evolugio dos
precos industriais; 43 e

d) e precariedade da informacdo dada pela varidvel utilizada para
mensurar ¢ impacto da competicio internacional sobre os pregos
industriais internos torna inconclusivos os testes realizados a res-
peito.

5 — Ciclo, mark up e distribuicio funcional da
renda na induastria brasileira

Identificado o processo de formacio de precos na secio anterior,
¢ possivel agora estudar a dindmica do mark up, utilizando-se das
informacées obtidas a respeito day varidveis relevantes a serem
consideradas. Para isso, toma-se um ano-base para o qual se dispo-
nha de informagdes a respeito da estrutura de custos diretos, dos
custos totais e do mark up. Mudando-se, neste ano, a base dos in-
dices originais das varidveis de custos diretos, de forma a igualar
¢ custo da mio-de-obra e da matéria-prima 2s suas respectivas par-
ticipagdes nos custos diretos (no caso, 13 e 87 em 1970y, e mu-
dando-se também a base dos precos, considerando a razio do mark
up do ano-base sohre os custos diretos (no caso, 1,70 x 100 = 170
em 1970), obtém-se séries de indices de precos e custos, possiveis
de serem operadas entre si; calculam-se, entdo, pelas definicdes
usuais, o mark up, o valor adicionado e as parcelas da distribuicio
funcional da renda. 4

Os problemas dessa metodologia sio os seguintes: a) devese evi-
tar que o ano-base se distancie muito dos anos extremos, pois trans-
formagbes tecnolégicas que alterem muito os coeficientes técnicos

#3 Ciclo econdmico diz respeito & evolugio da atividade econdémica ne lengo
prazo, enquanto ciclo dos negdcios refere-se is variagdes na demanda de curto
prazo.

44 FEsta metodologia foi sugerida por Sylos-Labini, “Priccs and Income
Distribution,..”, of. cil.
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de produgio introduziriam vieses niio desejaveis na andlise; e b) o
valor da parcela de lucros é obtido por residuo, apdés tomar-se a
participagio nas outras rendas para os anos em gue a informacio
estd disponivel e considerar sua evolugio para estes valores pela ten-
déncia observada, fazendo com que a winica parcela dc distribuicio
funcional da renda cuja variagio ano a ano ¢ confidvel seja a parcela
salarial.

As proposigdes tedricas a respeito da dinfmica do mark up foram
estabelecidas nas Secbes 2 e 4. Aquelas referentes 4 dindmica da
distribuicdo funcional da renda tém origem também em Kalecki,
para o qual a participacio relativa dos lucros no valor adicionado
na industria, dadas as caracteristicas dominantes nos mercados de
produtos e de meios de produciio (monopdlios, oligopdlios, sindica-
tos), seria determinada por dois fatores (i parte a composicio seto-
rial do valor adicionado) : a) o grau de monopdlio; e b) a relacio
entre os precos das matérias-primas e o custo unitdrio da mio-de-
obra ou, 1nais simplesmente, entre o custo total das matérias-primas
¢ o total de saldrios. Uma elevagio no grau de monopdlio ou nos
pregos das matérias-primas em relaciio ao custo unitdrio da mio-
de-obra ocasionaria um aumento da parcela de lucros. Durante o
ciclo econdmico, seriam compensados os efeitos contririos daqueles
determinantes e, portanto, a parcela de lucros nfo sofreria flutua-
¢des marcantes advindas do ciclo.

Dentro desta formulagio, além da elevagio do poder de mercado
das firmas e do aumento da participagiio relativa do capital em
relagio ao trabalho, outro fator que poderia aumentar a parcela
dec lucros seria a reducio dos saldrios reais, através, por exemplo,
de uma politica governamental de contencio salarial viabilizada por
severas restricoes sindicais, Mesmo uma elevacio dos saldrios reais,
em situacdes de rdpido crescimento do produio, poderd resultar
em redugio na sua participagio no produto, desde que as elevacdes
de saldrios reais sejam inferiores aquelas verificadas no produto
real per capita, ou seja, na produtividade. Isto estaria indicando

15 M. Kalecki, “Distribution of National Income”, in Selected Essays. . .,
op. cil., pp. G2-77,
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que as elevacdes na produtividade beneficiariam mais o capital do
que o trabalho, através da elevacio dos lucros superior & dos saldrios,

Kalecki chama ainda a atenciio para o fato de que, no curto prazo,
a parcela salarial terd uma flutuagio anticiclica, dado o cardter de
custo fixo de alguns saldrios, principalmente os de trabalhadores
mais qualificados, cujos custos de recontratagio (treinamento na
posi¢io) sio elevados. 8 Dessa forma, o valor adicionado cai mais
rapidamente que a massa de salirios na recessio, enquanto sobe
mais rapidamente na recuperacio.

Notese que estas formulacdes tedricas pressupdem algumas con-
digdes, notadamente a existéncia de sindicatos com considerdvel
poder de barganha, aspecto duvidoso no Brasil do periodo estu-
dado. ¥

5.1 — Dinamica de longo prazo — 1959,/80

As informacdes relativas 4 série anual estdo disponiveis na Tabela 3
e nos Grificos 2 e 3, onde se pode observar que o mark up apresenta
quatro fases de evolugdo: 48

Ly De 1959 q 1962 — O mark up declina de 0,61 para 0,49,
paralelamente ao crescimento dos precos industriais a taxas crescen-
tes, de 279, a.a.; esta fase explicarse-ia pela forca que movimentos
sindicais ganharam A época, conseguindo obter ganhos reais, o que
se traduz em pequena elevacio da parcela salarial. Acrescentese a
isso o fato de o periodo coincidir com a fase de reversio do ciclo
de crescimento baseado na industrializacie substitutiva de importa-

46 A teoria do mercado de trabalho interno desenvolve csta formulagio de
forma bem completa. Veja-se, por exemplo, Peter B. Doeringer e Michael J.
Piore, Internal Labor Markets, and Manpower Analysis (Lexington, Mass,:
D. C. Heath, 1971}.

47 Recentemente (maio de 1980), embora a atuagio sindical esteja menos
restringida, o sindicato mais poderoso do Pais foi vitima da interven¢io do
Estado com a designagfo de uma dirctoria por parte do Ministério do Trabalho.

48 Como sv verd adiante (Tabela 5), os valores dos Censes e das Pesquisas
Industriais confirmam as estimativas que sc seguem.
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Grética 2

NDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO TOTAL: RAZAO DE MARK UP E DISTRIBUIGAC FUNCIONAL
DA RENDA — DINAMICA DE LONGO PRAZQ ( 1959/80 )
{ ANO - BASE : 1970 )
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¢des, que pode ter elevado a concorréncia interna e diminuido, por-
tanto, o grau de monopslio.

2y De 1962 a 1973 — O mark up elevase quase continuamente
de 0,49 para 0,76, mas os precos industriais evoluem de forma distinta
a0 tomarem-se os periodos 1962/64 e 1964/75: no primeiro crescem
explosivamente em média 849, a.a., enquanto no segundo anmen-
tam a taxas decrescentes, em média 259, a.a. No primeiro periodo,
o mark up teria se elevado em virtude da reacio dos empresirios
4 deterioracio de sua rentabilidade (de certa forma expressa na
reducio da parcela de lucros), o que desembocou, com a agio dos
trabalhadores de recomporem o seu salario real, na explosio de
precos do periodo. Em 1964, este conflito distributivo foi resalvido
em favor dos empresirios, através do controle dos sindicatos, o
que permitiu o achatamento dos saldrios reais e, portante, da parcela
salarial, tendo em vista o elevado crescimento da produtividade
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Gréfico 3

INDUSTRIA DE TRANSFORMACAC TOTAL : RAZAQ DE MARK UP E UTILIZACEO MEDIA
DA CAPACIDADE INSTALADA — DINAMICA DE LONGO PRAZD {1959 /80 }
{ AND - BASE : 1970 )
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industrial no perfodo. #* Isto tornou possivel que a inflagio fosse
contida, a despeito da (ov, como alguns prefeririam, gracas 1) ele-
vagdo do mark up durante a fase de ascensio do ciclo, via achata-
mento dos saldrios reais. Adicionese a isso o controle de crédito
que levou 4 quebra de um ndmerc considerivel de empresas no
periodo, elevando o cotliciente de concentragio industrial e, portan-
to, o grau de monopélio, ™ o que permitiu que a trajetéria do
mark up no periodo 1963/67 fosse marcadamente aniiciclica.

O controle das organizacbes sindicais apos 1964 permitiu que as cnpresas
elevassem suas tentabilidades sem o risco de se verem ameagadas pelos traba-
lhadores em demanda por remuneracdes mais de acordo com os Tesultados
cconémicos da empresa. Cf. M. Kalecki, “Class Struggle and Distribution of
National Tncome”, in Selected Essays.. ., op. cit, pp. 62-77.

50 Cf. Angélica R. Gongalves, op. cit., ¢ Regis Bonelli, “Concentragic Industrial
no Brasil: Indicadores da Evolucic Recente”, in Pesguisa e Planejamento Econd-
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8) De 1973 a 1975 — O mark up declina de 0,76 para 0,67,
enquanto os precos indusiriais retomam sua trajetoria de crescimento,
em torno de 309, em 1974 e 1975. Virias razbes concorreram para
isso: em primeiro lugar, em 1973 fica clara a trajetdria de desacele-
racio da atividade econdmica, jd evidenciada a partir de 1972; em
segundo, o choque do aumento dos pregos do petréleo nio foi
plenamente repassado a pregos no periodo, quer pelo fato de os
empresarios o terem interpretado como uma elevacio de patamar
(com isso, portanto, os proximos reajustes seriam feitos apenas para
maltier 0 Novo patamar em termos reais) ou, em fung¢io da reversio
do ciclo, por terem resolvido néio elevar precos na mesma proporgio
ou, ainda, por terem sido impedidos de fazer o repasse devido a
acio do CIP; e, em terceiro, pelo fato de o governo que assumiu
em 1974 ter decidido nio continuar fazendo dos saldrios o “bode
expiatério” da inflagio, mantendo, de certa maneira, seu valor real
e até mesmo sua parcela no valor adicionado.® Esta disposicdo
explica-se pela incompatibilidade do desejo de promover uma dis-
tensio politica gradual com o arrocho salarial até entdo imposto.

4} De 1975 a 1980 — O mark up elevase quase continnamente
de 0,76 para 0,82, enquanto 0s pregos industriais iniciam uma traje-
toria ascendente explosiva, passando da taxa de 30%; em 1975 para

mico, vol, 10, n? 3 (dezembro de 1980), pp. 851-884. Certamente a maior incidén-
cia de desaparecimento de pequenas empresas Ocorreu nesse periodo, com a con-
seqiiente elevagio do grau de monopélio. Na auséncia de outras informagdes,
devc-se mencionar que os indices de concentragie de Gini para 1966 e 1969
sio, respectivamente, 0,797 e 0,794, que, embora nio perfeitamente compardveis
com os rcsultades anteriores, indicam que todo o aumento da concentracio
observado entre 1960 ¢ 1970 j4 estava pronio em 1966. Os dados sio de Bonelli,
op. cit, :

51 Note-se na Tabela 6 que, emhbora os dados dos Censos Industriais e da
Pesquisa Industrial confirmem esta tendéncia, as variagdes aqui observadas sdo
ligeiramente mais elevadas, visto terem os valores do Censo sido 0,18, 0,7 ¢ 0,14,
respectivamente para 1959, 1970 e 1975. Chama-se 2 atencGo para o fato de que
hipétescs alternativas, inclusive opostas 4s mencionadas, slo possiveis para
explicar a tendéncia observada. Os interessados deverdo consultar Roberte B. M.
Macedo, Distribuicdo Funcional da Indistria de Transformaggo: Aspectos da
Parcela Salarial, Série Estudos para o Planejamento (Brasilia: IPEA/IPLAN,
1980) , n.e 23.
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1039, em 1980. A explicagio para esse periodo segue a mesma linha
do perfodo anterior: embora o processo de desacelera¢3o continuasse.
o5 empresarios decidem nio continuar absorvendo as elevagdes dos
custos, derivados das elevagdes nos precos de petroleo, o que coincide
com a desativagio do CIP na maior parte do periodo; estando os
saldrios reais razoavelmente protegidos e possuindo os empresarios
poder politico para elevar precos. o conflito distributivo desencadea-
do pelo setor externo desemboca na espiral precossalirios que se
vem observando no perfodo recente.

A distribuicio funcional da renda apresenta resultados peculiares.
A parcela salarial reduz-se progressivamente, sem mostrar-se em nada
relacionada com as diferentes fases do ciclo econdmico. Como j4
mencionado, os fatores institucionais parecem ter sido predominantes
na determinagio de sua cvolucio. Afastados os trabalhadores do
processo de disputa por maior participaciio do produto social, resta
verificar como se dividiu a parcela referente ao capital. Lamenta-
velmente, por forca da metodologia empregada, as variagdes estima-
das para os anos em que nilo se possuem informacgdes do censo ou
da pesquisa sio mero exercicio especulativo em busca de plausibi-
lidade, e nio informacBes passiveis de analise. Como fato, tem-se
apenas que a parcela de outras rendas decresceu ao longo do perio-
do,? fazendo crer que os maiores beneficidrios da reducio da
parcela salarial foram os empresirios industriais.

5.2 — Dinamica de curto prazo — 1969/80

A anilise de longo prazo chamou a atengio para o fato de que o
mark up em economias como a brasileira tende a possuir uma
evolucio pré-ciclica. Na andlise de curto prazo o que se procura
investigar € se o afastamento da tendéncia de longo prazo é apenas
fruto de erros naturais de previsio ou ajustes determinados pela
sazonalidade da demanda, e se tal ajuste permanece pré-ciclico.
As informagGes disponiveis na Tabela 4 e nos Gréificos 4 e 5
mostram que, no curto prazo, os afastamentos do mark up de sua

52 Até 1976 pelo menos, segundo se pode verificar pela nota 4 da Tabela 3.
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Grifico 4

INDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO TOTAL: RAZAO DE MARK UP E NIVEL
DE DEMANDA — DINAMICA DE CURTO PRAZO ( 1969/80 )
{ ANO - BASE : 1980 )
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FONTE E VARVEIS : - Rozo de markup, Tebelad.

2- Nivel de demonda, representoda pelo percentogem pondérpda dé empresos qué congideram o progurg no trimestrg
maior do que no Irimestre anterior.

tendéncia pré-ciclica de longo prazo nio sio substanciais e, mais
ainda, nfo se mostram relacionados com a evolugio da demanda.
Mesmo retirando-se o perfodo compreendido entre o 2.9 trimestre
de 1975 e o 4.2 trimestre de 1976, quando a industria sofreu forte
retra¢io, nfo acusada pela varidvel de demanda aqui usada, nao se
verifica relacio entre aquelas varidveis, o que provavelmente sera
dificil observar-se para a industria como um todo, tendo em vista
que os setores que a compdem possuem extremas diferencas na sua
estrutura de mercado, algo que apenas um estudo por género poderd
esclarecer, 58

5 E possivel que setores de precos administrados (empresas publicas e
oligopolios concentrados) estecjam aumentando pregos, mesmo frente A redugio
na demanda, enquanto setores mais competitivos estejam tendo sna demanda
mantida, ou até aumentada, ¢ por isso sustentando ou elevando o mark up e
fazendo com que cresga o mark up geral, mesmo que a demanda geral continue
constante,
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INDUSTRIA DE TRANSFORMAGAO TOTAL : RAZAO DE MARK UP E DISTRIBUIGAD
FUNCIONAL DA RENDA - DINAMICA DE CURTO PRAZO { 1969 /80 )
{ ANO - BASE : 1970 )
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FONTE : Tobela 4.
5.3 — Valores do censo e valores estimados

As Tabelas 5 e 6 divulgam os valores estimados segundo metodologia
mencionada para bases técnicas de diferentes anos, bem como os
valores obtidos diretamente do Censo e da Pesquisa Industrial. No ca-
s0 do mark up (Tabela 5), esses valores foram calculados a partir do
censo e da pesquisa de duas formas: no caso dos “valores correntes”,
tomou-se como razio de mark up o quociente do valor da produgio
pelo somatdrio da folha de saldrios com a folha de matérias-primas;
no caso dos “valores efetivos”, calculou-se o custo unitdrio do traba-
Iho a fim de considerarem-se as varia¢des na produtividade d2 mo-
de-obra.

A razio para assim proceder reside no fato de o mark up ser
delinido como margem adicionada aos custos unitdrios de produgcio.
Os valores fornecidos pelo Censo e pela Pesquisa Industrial sio, de
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fato, folha de salirios e folha de matérias-primas, € nio os custos
unitdrios de mio-de-obra e de matérias-primas. No caso do trabalho,
resolve-se o problema dividindo-se a folha de saldrios pela produli-
vidade, obtendo-se, apos o cdlculo das variagdes no custo unitirio
da mio-de-obra entre periodos, estes custos para cada ano desejado,
Em termos algébricos, sendo:

— mark up

m
P - preco unitdrio do produto

)
|

saldrio médio na producio

I~
!

quantidade fisica de trabalho na producio de uma deter-

minada quantidade de produto

Q@ — quantidade fisica do produto

7 — preco médio das matérias-primas {supde-se ser possivel agre-
gar as matérias-primas) e

M - quantidade fisica de matérias-primas de uma determinada

quantidade de produto

tem-se que:

m — P — 1
L — M
-+ r

e Q

gl

No Censo e na Pesquisa Industrial, tem-se:

VP = P.Q — valor da producio;

W —= w.L — folha de salirios;
R =7.M — folha de matérias-primas.
Logo
VP
I = PQ — 1
W 4+ R
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apenas guando se referc ao mesmo periodo de tempo; qualquer
comparacio entre periodos de tempo, e mesmo entre inddstrias, hd
de levar em consideragdo as diferencas de produtividade do trabalho

L . . . .
—= € das matérias-primas—. No caso do trabalho ji mencionou-se

como proceder, mas com relagio as matérias-primas esse ajuste ¢
impraticivel. Assim sendo, tendo em vista mudancas de processo e
de produtos que permitam menor utilizagio de matérias-primas por
unidade de produto, é desaconselhdvel compararemse valores de
mark up entre perfodos muito distantes, sob o risco de progressi-
vamente subdimensiond-los & medida que passam os anos. Dessa
maneira, na Tabela b o correto para efeito de comparacdes entre
anos sio os valores efetivos, embora aqueles mais recentes estejam

TABELA b
Razdes de mark up pare a industria de transformagiio: velores
estimados segundo diwersas estruturas de custos e wvalores
correntes e efetivos

Anos
Fuutes
1059 1970 1974 1975 1976 1980
1. Estimativa pelo Ano de 1059 1,75 1,84 1,83 1,81 1,84 1,97
2. Estimativa pelo Ano de 1970 .61 1,70 1,69 1.68 1,70 1,82
3. Estimativa pelo Ano de 1874 1,65 1,63 1,62 1,60 1,62 1,75
4. Fstimativa pelo Ano de 1975 1,52 1,61 1,60 1,58 1,69 1,72
Estimativa pelo Anc de 1976 1,62 3,64 1,64 1,62 1,62 177
6. Canso Industrial
6.1, Valor Corrente 1,75 1,70 — 1,58 —
6.2, Valor Efetivo
{Ano-Base: 1950 1,75 1,80 — 1,68 —
7. Peaquisa Industrial ’
7.1. Valor Corrente — 1,70 1,62 1,58 1,42
7.2, Valor Efetive .
(Ano-Bage: 1470) .- 1,70 1,66 1,63 1,68

FONTES: 1) Valoresde 1 a 5— caleulados sezando o motodologia deserita o texto, sendo as
participagdes de saldrios do pessoal na produgiic e matérias-primas, respectivamente, as seguintes: pa-
ra 1939, 15 ¢ 83%; para 1970, 13 e 87%; para 1974, 9 e 919%; para 1975, 9 ¢ 91%; para 1976, 10 ¢
9255,

2) Valoras 6.1 ¢ 7.1 - - calenlados dividindose o valor da produgio pelo somatd-
ri¢ d= salirios do pesseal na prodicio ¢ matérias-primas, conforms a informacio dos Censos & des
Pescuisas Industriais,

) Valores 6.2 e 7 2 — calculadoes retirando-se da folha de saldrios na producio os
ganhos de produtividade shtidos no parioda, tomando-se eomo base o ano inicial (no ezss, respectiva-
vamentz2, 1953 e 1970).

NOTAS: 1) —- informatio inexistente,
2} ... informagio ainda n%o disponivel.

Pregos, Mark Up e Distribuigdo Funcional da Renda 693



provavelmente subdimensionados, em fungio do que se explicou
anteriormente sobre as matérias-primas.

Por outro lado, as estimativas de mark wup, fcitas a partir da
identificagdo, via equagdes de precos, do processo de variacio de
precos, referem-se aos valores planejados, a partir das variacbes de
custos. A magnitude das varia¢des dos mark wup plancjados (esti-
mativas) poderd diferir daquelas efetivamente observadas (va-
lores efetivos calculados através dos dados censitdrios), embora nio
se espere diferencas substanciais. A raziio para que essa diferenca
ocorra estd associada as diferencas entre a curva de custos diretos
imaginada pelo empresirio para um determinado volume-padrio
de produgio (refletida nas estimativas) e a curva (na verdade pon-
to) de custos diretos efetiva, calculada ex-post (refletida nos valores
censitdrios) .

Além disso, a metodologia usada para calcularemse os valores
de mark up planejados mantém fixos os coeficientes técnicos de
producio de trabalho e matéria-prima, permitindo que a composicio
de custos varie apenas em razio da alteracio de precos relativos, 54
No caso peculiar da economia brasileira, em que, em funcio da
importagio de tecnologia altamente intensiva em capital, diminuiu-se
a utiliza¢fio de trabalho, custo que foi reduzido wis-d-vis o de maté-
rias-primas durante o perfodo em analise, ¢ de se esperar que o valor
do mark up calculado segundo os dados censitdrios, que reflete
também variagdes nos coeficientes técnicos de produgiio, seja inferior
aquele das estimativas que refletem apenas variacdes nos precos
relativos dos fatores.

No caso das participa¢des das remuneragdes no valor adicionado,
conforme mostra a Tabela 6, as diferencas entre as estimativas e
os valores efetivos nfo sio dramdticas ¢ as variacGes entre anos sio
praticamente idénticas, sendo suas diferencas explicadas pelas dife-
rencas entre os cdlculos de custos ex-ante e ex-post.

5% Apenas a tftulo de ilustragfio, enquanto o Cense Industrial acusa uma
variagio da composicio de custos de trabalho e matérias-primas, por unidade
de produto, de 0,15 e 0,85 em 1959 para 0,07 e 0,93 em 1975, pela metodologia
usada na Tabela 3 (onde apenas pregos relativos variam) aquelas participacfes
serfam de 0,16 ¢ 0,84 em 1959 e 0,11 e 0,89 em 1975.
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6 — Consideracoes gerais

Os objetivos mais amplos deste trabalho foram testar a hipdtese
de fixagdo e variacio de pregos na industria com base num mark up
sobre os custos principais de produgio ¢, em seguida, estudar a
dindmica do mark up e da distribuicio funcional da reuda,

Os resultados obtidos, a despeito dos problemas metodoldgicos en-
volvidos, sdo suficientemente consistentes para permitir afirmar que
niao hd evidéncias para rejeitar aquela hipotese. Constatou-se, ainda,
que o impacto do choque do petréleo, embora relevante, nio possui
a dimensdo que se lhe tem atribuide. Por outro lado, as evidéncias
também rejeitam a hipdtese de que haja relacio significativa entre
o nivel de atividade econdmica ¢ a variagio de precos industriais.

A andlise da dinimica do mark up qualifica algumas dessas ob-
servagdes. Embora o mark up agregado observe uma tendéncia pro-
ciclica no longo prazo, os afastamentos dessa tendéncia no curto prazo
nao se mostraram relacionados com o nivel de demunda.5 Além
cisso, ndo ha relagio necessiria entre a trajetdria do mark up e
0s precos industriais (no periodo houve trajetérias semelhantes e
contririas), bem como entre os precos industriais ¢ o custo unitirio
do trabalho, conforme a Tabela 7 a seguir demonstra.

Tendo em vista as observacbes anteriores, algumas consideracdes
podem ser feitas em torno do diagndstico sobre as causas da infla-
¢30 recente e as proposi¢des de politica econémica delas decorrentes.

Em primeiro lugar, hd de se examinar como tem se comportado
o custo real do trabalho durante o periodo. Deflacionando-se pelo
indice de prego industrial o custo nominal do trabalho da Tabela
8, verifica-se que, embora o saldrio médio real 3 tenha-se elevads na
industria, o custo real do trabalhe reduzse em média a 2,19, a.a.,
de 1964 a 1973, enquanto, de 1973 a 1979, cleva-se em média 0,89,

%  Certamente cssa relagio tera resultados diferentes quando se fizer » andlise
por género industrial.

56 Saldric médio nominal do pessoal na producdo, deflacionado pelo indice
de preco industrial.
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TasErLs 7

Indicadores da industria de transformagio — 195980

Taxa de Custo

.
h b aldrio - ‘s
Period Mark U Crosci-  Unitdrio &?‘.Tédio Nivel de Atividade
Y0y = : & - S " - . -
enedos Mark Up o onto do do Teal ¢ Produtividade
Preco Trabalhe h
1050/62 caindo subindo  subinde  subindo alta ¢ caindo
142/64  subindo  subindo  eaindo subindo média e caindo
1964/73 subindo  eaindo caindo subindo baixa e subinde
1473/75%  eaindo subindo  ecaindo subindo alta e caindo

1975/7%  subindo  subindc  subinde  subindoe  média e caindo

197980+ estdvel subinde  eaindo caindo média e subindo

FONTHES: Tahclas e grafiens anteriores,
* Yeriodo de ocorréneia de choque do petroleo.

a.a. Portanto, fica dificil atribuir-se ao custo do trabalho a reto-
mada do ritmo inflaciondrio de 8897 a.a., apds 1975, Curicsamente,
tal atribuicio tem ainda menor razio de scr no periodo de vigéncia
da nova politica salarial (1979,/80) , pois nio apenas o salirio médio
real do pessoal ligado & produgio reduzse em 5,89, como também
o custo unitdrio real do pessoal ligado & produgio diminui em 0,197,

Apesar de se poder acusar, evideniemente, o custo do trabalho
de ndo “colaborar” para a redugio da inflacio da mesma maneira
como foi forcado a fazélo no periodo 1964 /73, é necessirio que se
reflita ndo apenas sobre a justica de fazé-lo, mas também sobre a
sua oportunidade politica. No primeiro caso, o sacrificio imposto
ao trabalho no periodo 1964/73 redundou na reducio da parcela
salarial de 0,20 para 0,14, tendo seu valor se mantido nessc novo
patamar até 1980. Ampliar essa reducio seria aumentar mais ainda
a exclusio do trabalho dos beneficios do progresso econdmica, Em
termos de oportunidade politica, qualquer imposi¢io nesse sentido
implicaria o abandono do projeto de redemocratizacido atualmente
proposto.
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Por outro lado, observou-se que a partir de 1973, quando ocorre
o primeiro chogue do petrdleo e os precos Teiniciam sua trajetdria
de taxas crescentes, o mark up reduzse inicialmente até 1975, para
logo rctomar sua trajetoria ascendente num ritmo bem superior
(2,3% a.a) ao do periodo 1962/73 (1,49, aa), onde gracas 2
contengio salarial ¢ as elevadas taxas de crescimento apds 1968 con-
seguiu-se reduzir o custo unitdrio real do trabalho em 2,19, a.a.
Tal elevagio do mark up, apés 1975, combinada com a nio redugio
do custo do trabaiho, frute nfo apenas da elevagio do saldrio real
a niveis superiores aos do periodo 1964/73, mas também da redu-
¢io da produtividade (redugio do nivel de atividade econdmica),
desembocou na explosio de precos do periodo. O segundo choque
do petrdleo em 1979, agravado pela maxidesvalorizacio, elevou a
taxa de crescimento dos precos para 1039%,. A manutencio do mark
up no seu nivel anterior poderia ter elevado os precos acima do
observado, nio fosse a redugio dos salirios médios reais em 5,39,
que permitin a reducio do custo unitirio real do trabalho, a des-
peito de a produtividade ter-se também reduzido.

As informacdes mais recentes, referentes aos primeiros cinco me-
ses do ano de 1981, indicam que em relacio a igual perfodo do ano
anterior reduziram-se o saldrio médio real do pessoal na produgio
em 5% e o custo real unitdrio do trabalho em 59, gragas ao au-
mento da produtividade média que se beneficiou da reducio de §7,
no volume de emprego, enquanto a producio rcal reduziuse em
19. A taxa de crescimento dos pre¢os, entretanto, nio incorpora
essas reducdes de custo, tendo em vista que, embora tendo-se redu-
zido dos 4897 do 2.2 semestre de 1980, em relaciio ac 1.9 semestre,
para os 44% no 1.° semestre de 1981, em relacio ao 2.° semestre
de 1980, observa-se, em comparacio com os semestres equivalentes
(0 2.2 de 1980 com o 2. de 1979 € o 1.° de 1981 com o 1.° de 1980),
que a taxa de variagdo sobe de 109 para 1159,. Por sua vez o
mark up no mesmo periodo também se elevou em 397.

Parece, portanto, que a politica econdémica atual — redutora da
atividade econdmica —, se estd obtendo resultados favordveis no
front externo no que diz respeito a balanca comercial, no front
interno gerou, neste primeiro semestre, resultados de certa forma
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desalentadores: aumento da taxa de desemprego industrial, maiores
taxas de crescimento dos pregos industriais, reducio do valor real
da producio (em 1%,) e do valor adicionado (ecm 6%,) e, portanto,
da massa de lucro e da rentabilidade empresarial. Embora tenha
aumentado, o mark up assim o fez provavelmente para fazer face as
clevacdes dos custos indiretos, notadamente financeiros, em decor-
réncia da elevagio da taxa de juros. ‘

As perspectivas para o 2.° semestre nio s3o das mais alentado-
ras: a se continuar com a politica econdémica na dosagem atual,
a queda decorrente do produto industrial e do emprege nio levard
niecessariamente a menotres taxas de crescimento dos pregos indus
triais, vig reducio de margens de lucro. Como pode ser observado
na Tabela 8 a seguir, a recessdo ¢ um fenémeno comum a todos os
setores industriais, mas naqueles onde ela ¢ mais acentuada as eleva-
ches de pregos sdo maiores. Além disso, o custo econdmico e social
dessa recessdo tem (razido poucos beneficios em termos da luta con-
tra a inflagio: para a industria em geral, uma redu¢io da taxa de
atividade econdmica em 789, levou i reduociio da taxa de cresci-
mento dos pregos em despreziveis 297, gracas, fundamentalmente, a
reducio da taxa do setor produtor de hens intermedidrios. Neste
setor, as induastrias que mais contribuiram foram a extrativa mine-
ral, a de produtos de minerais nio-metdlicos e a de madeira, devido,
em parte, i redugio da taxa de crescimento do prego do petrdleo
€, em parte, & crise na construcio civil, fruto da politica governa.
mental de cortes de crédito e de seus proprios gastos em obras pu-
blicas. Nestas industrias em que a formacio de precos segue not-
mas de mercados onde alguma concorréncia prevalece, é possivel
que sc obtenham ainda ganhos considerdveis que poderfio eventual-
mente ser transferidos, via redugio de precos, aos produtos do setor
de bens de consumo durdveis, mas isto significaria manterem-se € mes-

mo aprofundarem-se a recessio e o desemprego.

Os setores produtores de bens de consumo nio-durdveis apresen-
tam-se com pregos estdveis, Sua queda de producio nio chega a ser
alarmante, devido certamente 3 manutengio, via politica salarial, do
poder de compra dos saldrios das classes situadas na base da pira-
mide salarial, cuja elasticidadcrenda da demanda por estes bens ¢é
considerdvel. Por outro lado, a relativa estabilidade da taxa de cres-
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cmento de seus precos ¢ explicada nio apenas pelas boas salras
agricolas que compdem a maior parte dos insumos desse setor, mas
tamber pela politica de pregos administrados praticada pelo Go-
verno em relagho aos combustiveis e lubrificantes, inico produto
dessz setor que nio ¢ de uso tipicamente popular. Fsta indistria,
que participa com 289, da ponderagio total do setor, teve sua (axa
de variagiio dos precos reduzida de 1349, no periodo janeiro/junho
de 1981 para 1299, no periodo janeiro/agosto, em relacio a iguais
periodos do ano anterior, contrabalancando elevacdes considerdveis
em outras industrias, tais como fumo (de 115 para 1289) e mate-
riais de limpeza (de 111 para 126Y]), enquanto bebidas e alimen-
tos permaneceram com suas taxas de variagiio de precos estdveis.

Nos setores produtores de bens de consumo durdveis e de capiial
a queda de produgio ¢ das mais acentuadas, elevando-se em 409/,
para o primeiro setor e dobrando para o segundo, fruto da po-
litica econ6mica de desaceleragio praticada. Sendo estes setores oli-
gopolizados, ndo hi porque se esperar quc as margens de lucro se
reduzam, trazendo conscqiientemente reducdes nas taxas de cresci-
menio dos pregos. Os resultados até agosto evidenciam que o setor
produtor de bens de capital tem mantido suas taxas de crescimento
dos precos estdveis, em decorréncia, provavelmente, da reducio da
taxa de crescimento dos precos da extrativa mineral, principal custo
destc setor. Por outro lado, no setor de bens de consumio durdveis,
ondc as priticas oligopolistas sic mais disseminadas, a taxa de cres.
cimento dos precos esta subindao,

Portanto, pode-se concluir que, além de amarga, a receita mone-
tarista. para curar inflagio produz com o tempo efeitos colaterais
capazes de causar sequielas generalizadas, algumas certamente irre-
cuperdveis, como poderio dar prova as vitimas do desemprego. Pior
ainda, transcorrido quase um ano de redugio de atividade indus
trial, o desemprego generalizado dela decorrente SUpera em muito
a desprezivel reduciio da taxa de crescimento dos pregos do total da
indistria, sendo que para a maioria dos setores esta redugio scquer
existe,

(Originais vecebidos em fevereiro de 1981, Revisios em setembro de 1981)
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