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1 — Introducio

A experiéncia historica de integracio na América Latina parcce
rewatar grandes dificuldades politicas para se chegar a uma solugio
“positiva” dos conflitos que surgem durante o processo de coopera-
¢do econdmica cntre paises em desenvolvimento. A acumulacio de
conflitos ndo resolvidos dessa natureza leva a um colapso virtual dos
compromissos e i estagnacio da estrutura internacional. Todavia,
devido ao fato de prevalecer uma “conspiracio de siléncio” entre
os governos, a discussio aberta desse fracasso ¢ evitada.

A principal razio desse insucesso parece ser de cardter ao mesmo
tempo politico e institucional. As formulas de integraciio concor-
dadas mostraranm-se incapazes de preservar o pré-requisito mais im-
portante para que tal processo de integragio ocorresse, ou seja,
uma tendéncia garantida para um crescimento equilibrado no grupo
de pafses associados. Na verdade, ocorreu exalamente o contrario:
nio se fezr nenhuma tentativa no sentido de evitar ao menos os
principais sinais de crescimento desequilibrado que caracterizou a
cconomia latino-americana durante a década de 60 e inicio dos
anas 70.

* Trabalho apresentado na Conferéncia "Entwicklungslinder’”  (Frankfurt:

24-25 de novembro de 1978) .

** Do Instituto de Plancjamento da IPEA.

Pesg. Plan. Fcon. Rio de Janeiro, 9 401 a 504 ago, 1979




O presente trabalho tem por objetivo ilustrar as dificuldades en-
volvidas no processo de integragio, e estd organizado da seguinte
maneira; a Secio 2 apresenta algumas informacdes sobre as origens
da integracio na América Latina; as Segbes 3, 4 ¢ 5 analisam a
criacio, o desenvelvimento real e os problemas da Associacio Latino-
Americana de Livre Comércio (ALALC); as Se¢bes 6 e 7 analisam
as mais recentes abordagens da integra¢io na América Latina: o
retorno aos acordos bilaterais e o surgimento do “Grupo Andino”;
a ultima segio apresenta' algumas informacdes adicionais sobre a
experiéncia dos paises da América Central, que pareccm corroborar
as conclusdes hdsicas tiradas da experiéncia da ALALC.

2 — Origens da integracio latino-americana

Estor¢os no sentido de uma integra¢io na Europa tiveram bastante
influéncia sobre os paises menos desenvolvidos, principalmente na
América Latina, onde debates sobre esse topico haviam ocorrido
anteriormente sob os auspicios da CEPAL. Segundo um importante
grupo de cconomistas desse orgdo, nio hd lugar no mundo desen-
volvido para economias de exportagio de produtos primirios. A
industrializacio deve ser “forcada” através da a¢io conjunta do
Fstado ¢ da iniciativa privada, dentro de uma estrutura de protegio
tarifaria. Em meados da década de b essa discussio tornou-se um
assunto “‘quente” nos circulos académicos e governamentais,

A espinha dorsal desse processo era a realizacito de economias de
escala. Devido ao fato de os mercados internos da maior parte dos
paises da Amcrica Latina raramenie Screin bastante grandes para
sustentar a operagiio ccondmica de indastrias modernas, supds-se que
a industrializacio nio pederia ocorrer sem ajuda de um mercado
comum latino-americano, ou ac menos de uma zona de livre coméi-
clo que incluisse o volume de comércio envolvendo produtos in-
dustriais,

Além dessa base académica, havia motivos mais urgentes para jus-
tificar os csforcos de integragio. Com relagdo a isso, as primeiras
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tentativas concretas nasceram de um entendimento entre os pafses do
chamado “cone sul” do continente (Brasil, Argentina, Uruguai e
Chile) .

Essas tentativas baseavamse na necessidade urgente de expandir
e solidificar os fluxos de comércio existentes, regulamentados até o
infcio da década de 50 por centenas de acordos bilaterais. Esses tra-
tados tiveram que ser rompidos em conseqiéncia da multilatera-
lizacio o comércio internacional, estimulada pelo Acordo Geral
sobre Tarifas e Comdércio (General Agreement on Tariffs and Trade
— GATT). Como resultado, os fluxos de comércic dentro do
“cone sul” diminuiram substancialmente durante a década de 50
{Tabela 1).

Embora zonas de livre comércio ¢ mercados comuns se chocassem
parcialmente com os principios liberais do GATT e do FMI, eram
aceitos na esperanga de que pudessem eventualmente levar ac dese-
jado “mundo de livre comdércio”. Além disso, havia o precedente
da OCDLE, que se tornou um estimulo signiticativo para os esforgos

de integracio ne munde inteiro.

3 — A criacao da ALALC

Partindo dessas diversas motivages, os paises do sul entraram em
negociaches para estabelecer uma drea de comércio preferencial. A
eles se juntaram gradualmente os outros paises da América do Sul:
Peru, Celdmbia, Paraguai, Equador e, por ultimo, Bolivia e Vene-
ruela. O México, mais interessado em estabelecer uma conexio com
i América do Sul do que com outros paises da América Central, [oi
também um dos primeiros a se filiar & ALALC. Em [evereiro de
1960 foi assinado o Tratado de Montevidéu, que constitui a [un-
dagilo juridica inicial da ALALC. Reduges tarifdrias entre os paises
[oram implementadas a partir de 1961,

Como indica sua propria denoniinagiio, o tratado criou uma “zena
de livre comércio” cujo objetivo inicial era liberar o comércio intra-
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regional quase inteiramente em 12 anos (1972) . Contudo, essa data
foi prorrogada virias vezes (para 1975, depois 1980 e agora 1985).

Apesar de o tratado recomendar que “os pafses contratantes erl-
vidariam todos os esforcos para orientar suas politicas no sentido
de promover condigdes favordveis ao estabelecimento de um mercado
comum latino-americanc” (art. 54), em termos concretos Nunca
houve nenhum compromisso formal para uma tarifa externa co-
mum nem para a harmonizacio gradual das politicas econdmicas e
livre transito de fatores de produgio. Nesse sentido, a estrutura ins-
titucional para a integragio econdmica na Ameérica Latina nunca [oi
além dos limites de uma zona livre de comércio.

Conseqiientemente, as normas do tratado foram restringidas &
area dos acordos vidveis na época de sua constituicdo. Os compro-
missos assumidos eram basicamente os seguintes:

i) Eliminagio gradual das tarifas e outras restricdes ao comércio
mutuo através de Listas Nacionais de concessdes, negociadas anual-
mente entre as partes contratantes com uma clausula aprescntada
pela nagdo mais favorecida. Cada pais se comprometia a efetuar re-
dugdes tarifarias anuais de pelo menos 8%, dos niveis médios apli-
cados aos outros pafses, até que os itens essenciais de comércio esti-
vessem completamente isentos de impostos. Na verdade, isso sG acon-
teceu até 1969/70. Apos essa data, o cancelamento anual de acordos
negociados anteriormente foi mais freqiiente do que novas adigbes
as listas.

ii) Redagio dc uma Lista Comum, incorporando produtos cujos
gravames ¢ demais restricbes as partes contratantes s¢ COMpPromete-
riam a eliminar integralmente para o comércio reciproco ao final de
12 anos. Como ji indicamos, parece haver pouca possibilidade de
que essa lista realmente seja aceita num futuro previsivel.

iii) Além dos termos acima, o tratado estabelecia acordos de
complementagio industrial, com negociaches setoriais especificas e
excegoes estipuladas pelas clausulas do pais mais favorecido, e con-
cessdes especiais as nagdes com “um nivel relativamente menor de
desenvolvimento econémico’”: Paraguai, Uruguai, Bolivia e Equador.
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4 — Progressos reais

A Tabela 1 mostra que a ALALC aparentemente conseguiu estabi.
lizar — ¢ mesmo aumentar ligeiramente — o comércio intra-regional.
Além disso, cerca de 20 acordos industriais loram concluidos e, nio
menos importante, aumentou o hdbito de colaboracio e intercim-
bio de idéias entre os pafses da América Latina. Fntretanto, uma
comparacio dos resultados da ALALC com os observados na CEL
mostra que o desempenho da América Latina estd longe de ser satis-
[atério (Tabela 2).

O comércio intra-regional ¢ responsdavel por pouco mais de 136
do total de exportagdes da América Latina, em comparagio com
quase 509, nos paises da CEE. Isso indica um desempenho relativa-
mente tfraco, apesar de um melhoramento visivel a partir de 1960,
Mas, o que é mals importante, parece que o objetivo ndo ¢ mais o
mercado comum inicialmente planejado. Na verdade, as continuas
dificuldades e as crises periddicas que impediram a ALALC de pro-
gredir a partir de 1970 e ganhar novo impulso despertam questoes
fundamentais: Serd essa realmente uma boa estratégia para pafses
em desenvolvimento? Sera que a ALALC necessita de uma trans
formagio radical para sobreviver?

TABELA 1

Coméreio intra-zonal da ALALC

(exportagies)

Anos Milhges de Ddlares Coméreio ('Ic‘;)gal da AL
F0

1950 338 7,05

1960 358 4,92

1966 730 7,34

1970 1.280 10,20

1972 1.630 11,43

1975 3.960 13,28

FONTES: UNCTAD, Handbook of Inlernaiional Trade and Development
Statistics; e ONU, Yearbook of I'nternational Trade Statistics.
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Comeércio nos paises da CEE

(exportagides)
Total de Exportzedes
Anos Milhoes de Délares da CEE
<0
1956 20.710 34,14
1960 29.730 34,48
1966 5H2.640 44,13
1970 88.510 48,92
1972 123 . 580 49,81
1975 205.768 49,34

FONTE: ONU, op. cit.

A proxima secio deste trabalho aborda os principais pioblemas
da ALALC, que sugerimos serem de natureza politica,

5 — Os principais problemas da ALALC

Talvez a origem da maioria dos problemas enfrentados pela ALALC
desde o inicio seja a diferenca entre os estdgios de desenvoivimento
e o efeito que isso tem em termos de interesses conflitantes em ver
de complementares. O proprio Tratado de Montevidéu menciona a
gravidade desse problema quando reconhece a existéncia de paises
em estdgios relativamente mais baixos de desenvolvimento.

Paises num estigio de industrializacio mais avancado (Brasil,
Argentina e México) nio estavam dispostos a subordinar suas poli-
ticas econdmicas aos interesses da ALALC. Aqueles numa posicio
“intermedidria” (Chile, Venezuela, Peru ¢ Colombia) experimen-
taram dificuldades em estabelecer novos setores industriais internos
em vista da competicio dos paises mais avan¢ados. Por exemplo,
algumas das redugGes tarifirias negociadas no infeio da década de 60
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tornaram-se nocivas alguns anos mais tarde no sentido de que pre-

judicaram as politicas de substitui¢io de importacdes nos setores
industriais afetados,

O caso de paises num estigio de desenvolvimento relativamente
mais haixo talvez scja mais dramdtico. Devido ao fato de que antes
da existéncia da ALALC eles importavam a maijoria de seus bens
manutaturados de consumo de fornecedores internacionais mais
competitivos, era mais provivel que ocorresse um ‘‘desvio” de co-
mércio — segundo a definicio de Viner — em vez da desejada
“criacio” de comércio.

Surge imediatamente uma questio: dada a posicio desfavorivel
enfrentada por esses paises, por que concordaram logo em se juntar
a associaciio? Por trés motivos, Primeiramente, o apelo politico de
tal institui¢io na época em que foi criada nio podia ser ignorado.
Nenhum pais queria ficar fora do amplo processo de integragio. Em
segundo lugar, esperava-se que a longo prazo o processo traria mais
beneticios do que custos a essas economias. Segundo essa crenca
ingéntua, os “benelicios” futuros em termos de oportunidades de mer-
cado para as exportagdes compensariam os custos tempordrios causa-
dos pelos desvios de comércio. Na verdade, esses paises eram até
mais dependentes da América Latina, pois seus préprios mercados
eram muito reduzidos para sustentar um processo de industrializacio.
Terceiro, a introdugio do direito de veto no tratado, que foi usade
como um instrumento de defesa contra o poder dos trés grandes:
Brasil, Argentina e México.

Durante os primeiros anos as tensdes permaneceram latentes, en-
quanto as negociagdes continuaram a preencher a fungio mais ime-
diata de facilitar o comércio ja existente, ratificando assim interesses
complementares, Ao mesmo tempo, os paises concordaram mutua-
mente em climinar gravames ¢ demais restri¢es dos produtos que
nao conseguiam produzir ou nio plancjavam produzir no futuro pré.
ximo, e (ais concessdes geralmente consistiam em redugdes tarifarias
nrinimas.

Apds a desaceleracio desse progresso, que tornou os primeiros anos
de negociagdes altamente dindmicos, o ritmo das concessdes tarifd-
rias quasc parou em 1971, um ano antes da data projetada para
cumprimento do mercado comum regional.
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Em 1963, foram negociadas 4.347 concessdes (Listas Nacionais) ;
em 1968, 989; em 1969, 487; em 1970, 149; e, em 1971, 31. Na
verdade, em 1971 os cancelamentos foram mais numerosos do que
as novas concessoes. Somente umas poucas ¢ esporadicas concessoes
foram feitas em 1972

Por trds desse fracasso esta o proprio fato de que o processo de
integragiio agravou os desequilibrios internos entre os paises associa-
dos. O hiato econdmico entre os paises relativamente mais industria-
lizados e os mais pobres aumentou. Quase ndo hi davida de que
05 progranias regionais beneficiaram principalmente as economias
dos trés grandes. ! Por exemplo, Brasil, Argentina e México aumen-
taram sua taxa relativa de comércio intra-regional de 469, em 1961
para 669, cm 1973, devido principalmente 4s exportacdes de manu-
faturados resultantes das reducdes tarifdrias. A maior parte dessas
exportagoes resultou obviamente de desvios de comércio nas econo-
mias menores,

A Tabela 3 mostra os ndmeros para o PNB dos paises associados:
_dé 1958 (antes da criacio da ALALC) a 1975 a participacdo dos trés
grandes aumentou de 68,8 para 76,87, enquanto o grupo de tamanho
médio continuou abaixo dos 209, (26,49, em 1958).

Esses desenvolvimentos indicam claramente uma tendéncia para a
concentracio de comércie e poder econdmico nas economias maiores,
particularmente Brasil e México. Ndo hi duvida de que essa con-
centracio fol prejudicial ao processo de integragao.

Por um lado, a maioria dos paises associados da ALALC per-
ceberam que um tipo desigual de tendéncia econémica estava pre-
valecendo; mas, por outro, nio houve nenhuma tentativa por parte
dos paises maiores para contrabalangar esse processo de concentragio.
O resultado final foi o fracasso do préprio processo de integragio.

Deve-se acrescentar que os grupos empresariais nos varios paises
nunca apreciaram muito a ALALC, com excegio de alguns multi-
nacionais, Tal atitude cra de se esperar em paises com forte protecao
tarifdria. Se o mecanismo institucional das negociacdes estivesse na
mio desses grupos, n3o restaria outra alternativa aos governos a
nio ser aceitar a estagnaciio completa de todo o processo.

<"1 Wer, pur exemplo, “Evolucién de las Ideas sobre la Integracion Latinoame-
ricana™, in Comercio Exterior (México, janciro de 1977).
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TABELA $

Produto Nacional Bruto dos paises da ALALC

(mithdes de ddlares, precos correntes)

Paises 1958 (90 1975 {073
Bragil........ ..... ..... 13.206 27 93.729 36,6
Argentina........ ... ... 10. 582 21,7 ;688 40.757 15,4 ; 76,8
M6XICo. .o 9.832 201 68.414 25,9J
Venezuela.... ... e 5.301 10,9 22.622 8,6

3.202 6.6 10.623 4
Col‘ﬁmbla 0 ATy 19,5
Chile.......... ... ... .. 2.672 5,6 7.702 2,9
Peru..,.... ... ... . L 1.665 3,4 10.476 4
Uroguai,. .......... ... .. 1.139 2,3 2.563 1
Equador. ......... . . . 701 1,4 3.614 1,4

qlfa' or 48 8.7
Bolivia............... . .. 324 0,7 2.115 0,8
Paraguai.. ...... ... . .. 217 0,4 1.281 0,5
Total... ......... 48 .841 100 263.806 100

FONTES: UNCTAD, op. eif.; e ONU, International Financial Statistics,
1978.

6 — A nova abordagem

Dado o fracasso do processe de integracio, ao menos quanto aos
seus objetivos iniciais, duas alternativas tém sido adotadas: Brasil,
Argentina, Paraguai ¢ Uruguai retornaram aos acordos bilaterais.
Um outro grupo de paises, o chamade “Grupo Andino” (Chile,
Peru, Colémbia, Bolivia, Equador e Venezuela), comegou a pro-
curar suas proprias opgdes na esperanca de encontrar uma férmula
de integragio mais efetiva. Essa busca resultou na formagio do Pacto
Andino.

O retorno ao bilateralismo tem por objetivo superar as dificul-
dades de comércio através de negociacdes de grandes acordos, ou
“pacotes”, em que acordos comerciais aparecem junto a empreendi-
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mentos bilaterais nos setores de encrgia ¢ transporte. Um exemplo
disso ¢ o recente esforco por parte do Brasil para melhorar os lagos
econdmicos com o Paraguai e a Bolivia. Do lade do Brasil, o motivo
principal ¢ a energia. Paraguai e Bolivia cstiio interessacdos princi-
palmente na oportunidade de aumentar as exportaches e receber
ajuda financeira e investimento direto do Brasil. A construcgio da
maior barragem hidrelétrica do mundo, Itaipu, na fronteira entre
Paraguai e Brasil, fard do Paraguai o maior exportador de energia
do mundo e contribuird substancialmente para as necessidades de
energia da regiio Centro-Sul do Brasil. Quasc ndo ha duavida de
que isso tornard a cconomia do Paraguai extremamente dependente
do Brasil, mas um grande numero de importantes concessdes ccond-
micas fo1r feito pelo Brasil. Da mesma maneira, os investimentos em
larga escala do Brasil na Bolivia destinam-se 2 levar gds natural
(abundante nesse pais) e outras matérias-primas para o centro in-
dustrial do Brasil.

Se essa abordagem bilateral tor bem sucedida, ratificard a idéia
de amplas barreiras politico-institucionais 2 cooperagio enire um
grupo maior de paises em desenvolvimento, mesmo que esses paises
tetham em comum o mesimo background cultural e historico.

Na verdade, como a experiéncia vecente indica, os paises costumam
lavorecer acordos bilaterais em quc as concessbes importantes estio
“ao largo”, e ¢ impossivel fazer tais concesses dentro da estrutura
ampla da ALALC.

A segio seguinte aborda o desenvolvimento do Grupo Andino,
que constitui a outra abordagem alternativa na procura de novas

solugGes para o problema de integraciio na América Latina.

7 = O Grupo Andino

Ja mencionamos que existem acordos dc complementacio industrial
dentro da ALALC, com o objetive de ser uma espécic de “meca-
nismo auxiliar” de integracio numa tentativa de estimular esse

Processo.
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Como funciona csse mecanismo? Um determinado setor industrial
abrangendo um grupo de industrias ¢ distribuido entre dois ou mais
pafscs, e seus predutos sio trocados com isencio de impostos. lsso
garante um mercado conjunto e cconomias de escala por meio de
competigio restrita, Poucos acordos [oram realmente tmplementados,
e em gerul resultaram da combinagio de interesses de empresas mul-
tinacionais que, tendo subsididrias nos diversos paises da ALALC,
fazem uso desse esquema de forma a aproveitar os heneficios de um
mercado conjunto.

Contudo, um desses acordos, o Acordo de Complementacio In-
dustrial Petroquimica, assinado em 25 de julho de 1968 pela Bolivia,
Colombia, Chile ¢ Peru, tinha maiores implicacdes. Pela primeira
ves na ALALC uma norma especilica foi estabelecida para a dis-
tribuicio de novos investimentos no setor. Ao mesnio tempo, fol
criada a Corporagio de Promocio Andina, associacio multi-governa-
mental destinada a fornecer apoio téenico e [inanceiro aos projetos
concretos associados ao mercado regional. A constituicio formal do
grupo teve lugar em maio de 1969, apds longas negociagoes.

Quais eram as verdadeiras intengdes dos paises do chamado “'Pacto
Andine”, que agora inclui c¢ingo paisesr? Uma comparagio aproxi-
mada indica algumas semelbancas com a idéia de um mercado co-
mum, mas submetido a um controle rigido na distribuicio de novos
investimentos. Estipularam-se tarifas comuns e protecio nio-tariti-
ria também em relacdio a outros pafses da ALALC, além de clausulas
para facilitar a mobilidade de fatores dentro do grupo,

Um tratamento conjunto do capital externo também foi objeti-
vado, Incluindo um programa de “nacionalizacio” a ser realizado
dentro de 15 ou 20 anos, limitando todas as remessas a um maxime
de 209, ao ano,

O progresso inicial do "Pacto Andino” loi io promissor que sc
suspeitou que ele se tornaria um mercado comum em grande parte
ou mesmo totalmente independente da ALALC {cujos membros
aprovaram sua existéncia); como resultado final, paises como o

»

# Peru, Bolivia. Equador, Colémbia ¢ Venczuela. O Chile deixon o grupe
em 1076, devido a divergéncias politicas telativas ao tratamento do capitai
externo.
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Brasil, o México e a Argentina se veriam forcados a negociar com
essa associacdo.

Na verdade, esse nio ¢ o caso. Apds os distarbios politicos que
ocorreram no Chile em 1973 e no Peru em meados da década de 70,
e apds o surgimento de novas oportunidades ccondémicas na Vene-
wela e no Equador (petrdleo), os diferentes pontos de vista em
relagio as concessdes tarifdrias e 4 alocagdo de investimentos nos
paiscs e, sobretundo, a impossibilidade total de se chegar a um acordo
sobre um “tratamento conjunto” do capital externo limitaram o
“pacto” a uns poucos acordos industriais negociados durante os
primeiros anos. O pacto, entretanto, realmente ajudou a harmonizar
e promover os interesses comerciais mituos. No entanto, avaliacdes
recentes do seu desempenho sdo tdo pessimistas que levam a pensar
at¢ mesmo numa dissolugdo completa.?

8 — O Mercado Comum Centro-Americano

Outra experiéncia integracionista na América Latina comecou em
1960 com o MCCA, compreendendo os seguintes paises da América
Central: Guatemala, Honduras, Nicardgua, Costa Rica ¢ El Salvador.

A industrializagio ainda era incipiente na regido. o que num
certo sentido podia lacilitar os acordos institucionais devido ao fato
de ainda ndo existirem interesses estabelecidos. Por outro lado, in-
teresses multinacionais deram algum apoio a essa iniciativa, pois
facilitava a alocacio de investimentos ¢ o acesso a mercados em di-
VErsos oufros paises.

" Quanto aos fluxos de comércio antes «a integraglo, eram prati-
camerite nulos.

Dadas as circunstincias, os governos decidiram adotar uma abor-
dagem “federalizada”, através da criugio de um “mercado comum”.
Havia de fato o reconhecimento de que nenhum pais podia levar
adiante a industrializacio por si mesmo, devido 4 [alta de mercados
¢ de recursos,

3 . V. Vaitsos, “Crisis in Regional Economic Cooperation among Developing
Coutntries: A Survey”, in World Development, vol. 6 (1978) .
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Consegiientemente, além da quase total anulagio das tarifas mu-
tuas para quase todos os produtos industriais e substanciais redugées
tarifdrias para os produtos restantes, também foram estabelecidas
tarifas externas comuns, Uma cldusula interessante do tratado é um
conjunto de normas para orientar a alocagio de novos investimentos,
segundo as vantagens de custo interno nos diversos paises. A seme-
lhanca com o Pacto Andino era, portanto, bastante forte para le-
vaitar a hipdtese de que o “pacto” foi em grande parte influen-
ciado pelo MCCA e seu aparente sucesso, Na verdade, o progresso
inicial do MCCA até inspirou a ALALC durante meados da década
de 60, a ponto de em 1967 ter side proposto wm mercado comum
latino-americano em Punta del Este.

Entretanto, o “sucesso” dos anos iniciais do MCCA, como no caso
da ALALC, se mostrou uma ilusio aritmética. Devido ao fato de
as relacdes econdmicas intra-reglonais serem virtualmente ine-
xistentes antes do tratado, é natural que as taxas de crescimento
iniciais de comércio e investimento parecessem realmente muito altas.
Apds alguns anos, no entanto, esse processo de crescimento perden
a forca. Como no caso da ALALC, as transacdes entre os membros
correspondem a uma proporgio reduzida do comércio global (cerca

de 159) .

Atualmente, a sitvagio do MCCA ¢ até menos otimista. Numerosos
interesses conflitantes surgiram durante o processo, e a industria-
lizacio apresenta graves dificuldades na drea. O comércio regional
nido estd mais crescendo e os diversos paises se acusam mutuamente
de forgar um “desvio” dos {luxos de comércio mais convenientes
para paises na drea.
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